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Eventos claves
Orden de Venta

Asignación
ClienteCliente

SO-IN-030

Selección

Factura

Embarque



• Pre-Remisión (Lista de selección)

• Consumo Pronóstico

• Venta anormal

• Canal

• Ubicaciones

Terminología Ordenes de Venta

• Códigos de cargos adicionales(Pie de OV)

• Proyectos

• Conversiones de unidad de medida

• Artículo Cliente

SO-IN-040



Estructura del documento

Orden de 
Venta

Líneas Art
(Cuerpo)

Resumen
(Pie doc.)

Encabezado

SO-IN-050

Lín Art 3

Lín Art 1

Lín Art 2

(Cuerpo) (Pie doc.)



Usuarios OV QAD Enterprise Applications

Liberar Cotización a OV

Capturar OV

Imprimir OV

Asignar a Pre-remisión

Imprimir pre-remisión

Vendedor

Despachador/
Programador
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Selección pre-remisión

Etapa Remisión

Confirmar remisión

Imprimir Factura

Aplicar(Postear) Factura

Embarques

Crédito /
Facturación

C
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a
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Conceptos clave

Ordenes
de Venta

Lista Selección

(opcional)

Lista Selección
/Empaque
(opcional)

Impresión
Orden de 
Venta

QS-PR-850

Impresión 
Factura

Embarques

Aplicación
Factura

Devoluciones



Ciclo de Vida de la Orden de Venta (OV)

Imprimir OV

Capturar OV
Liberar Cotización
a Orden de Venta

Proceso de Embarque

Imprimir Lista Sel/Emp

Registro Factura

Factura Pendiente
en poder de 

ventas

O

Detalle

General

Asignación
Embarque

SO-IN-070

Registro Factura
Pendiente

ventas

Corregir Factura
Pendiente

Impresión Factura

Aplicar Factura

Historico
Facturas

CG
Impuestos
de Ventas

CxC
Análisis

de Ventas



Flujo General Sistema QAD

MRPMRP

Pronósticos

Orden de venta
y 

Pronósticos

Demanda Independiente

Datos Planeación
• Inventario Actual
• Tiempos de entrega
• Estructuras de producto

¿Qué?   ¿Cuando?

¿Cuanto?

SO-IN-080

Ordenes de
Compra

Planeada

Ordenes de
Trabajo

Planeada

MRPMRP

Demanda dependiente (Calculada)

Planeación



• Impuestos (29.4.1)*

• Códigos cargos adicionales (opcional)

• Fletes (opcional)

• Términos de Crédito (36.1.10.1)*

• Vendedores/ Comisiones (opcional)

• Datos de Cliente (Datos)

Configuración Ordenes de Venta

• Datos de Cliente (Datos)

• Comentarios Maestros (opcional)

• Listas de Precios (1.10.1.1)*

• Direcciones Compañía*

• Archivo de Control OV (7.1.24)

• Canales de Venta (opcional)

* Se cubren en otros cursos

SO-SU-020



How Best Pricing Works
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Precio Lista 

Lista*

B1

B2

B3

Lista
Base

B3

Mejor Lista Seleccionada

C1

C2

Listas
Combinables

C1
C2
C3

Listas Aplicables
Selecionadas

Precio calculado
del conjunto

C1
C2
C3

B3

Mejor Conjunto
Seleccionado

BC2 B3

Mejor Precio**
Seleccionado

E1

BP-SU-330

Precio calculado
del conjunto

B3BC2

*O precio maestro artículo si existe Lista Precio Lista
**Mejor precio es validado contra mín/máx de lista precio lista (si es usado)

C3
C3

BC1

BC2

Listas
Base

Combinable
BC2

Mejor Lista Seleccionada

Mejor Conjunto
Seleccionado

E1

BC2 B3

E1

E2

Listas
Exclusivas E1

Mejor Lista Seleccionada



Lista de precios tipo “Lista”

XX-IN-000



Archivo control de ventas (1 de 2)

XX-IN-000

Esta opción permite configurar el módulo de ventas



Archivo control de ventas (2 de 2)

XX-IN-000

Define como será consumido el pronóstico
con cada entrada de orden de venta



Tipos de orden de venta.

•Orden de venta programada.
•La demanda se recibe mediante un programa de 
embarques “releases”
•El control de la demanda se administra por 
acumulado de lo pedido vs embarcado

XX-IN-000

•Orden de venta Discreta.
•La demanda se registra para una orden de venta.
•Existe el control de material a consignación.
•Se debe confirmar para que el MRP lo considere 
como demanda



Tipos de artículos en orden de venta.

•Inventarios, Tipo  = blanco.
•Afectan inventario
•Afectan en automático cuentas de inventario (CG)
•Se debe confirmar para que MRP las considere

•No inventario, Tipo = M (Memo)

XX-IN-000

•No inventario, Tipo = M (Memo)
•No afecta inventario (producción)
•Se puede indicar que cuentas contables debe 
afectar (ejemplo: Venta de un activo fijo).



Productos 
Configurados

Centros de 
Trabajo y Rutas

Estructuras
de Producto

Ordenes
de Venta

Productos configurados

XX-IN-000

= Pre-requisito

Configurados

Ordenes de 
Trabajo

Trabajo y Rutas
Configuración 

inicial QAD



Orden de venta: Encabezado

XX-IN-000



Orden de venta: Detalle

XX-IN-000



Orden de venta: Captura partidas Resumen

QS-PR-971



Orden de venta: Pie de documento

XX-IN-000

Cargos adicionales, impuestos y totales del pedido



Orden de Venta: Asignación de Inventario

Asignación General Asignación Detalle

Pase de Abordar

QS-PR-870

Agente de Viaje/
Boleto de Avión

Pase de Abordar; asiento 10A

Pase de Abordar

Asiento 10A


