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Descrição do curso
A QAD desenvolveu este curso para abranger os princípios básicos de preparação para 
implementação do módulo Melhor Preço do MFG/PRO. O curso inclui:

• uma introdução ao módulo Melhor Preço;

• uma visão geral das principais questões sobre o negócio;

• configuração do módulo Melhor Preço;

• operação do módulo Melhor Preço;

• referências a outros materiais da QAD, como por exemplo manuais do usuário e ajuda on-line;

• atividades e exercícios durante todo o curso.

– Os participantes praticam os conceitos e processos principais do módulo Melhor Preço.

Os participantes aprenderão a:

• analisar as principais decisões sobre o negócio, antes de configurar o módulo Melhor Preço;

• configurar o Melhor Preço no MFG/PRO;

• efetuar a manutenção do Melhor Preço no MFG/PRO.

Quem deve participar deste curso
• Consultores de implementação.

• Membros de equipes de implementação.

• Gerentes de compras e outros usuários principais.

Pré-requisitos
• Curso de treinamento para Configuração inicial do MFG/PRO.

• Conhecimento básico do MFG/PRO, da forma como é usado em seu negócio.

• Conhecimento do funcionamento da indústria de manufatura em geral.

Observação:  Recomenda-se que os participantes não-familiarizados com o MFG/PRO trabalhem 
na introdução on-line com o Qwizard ou no Manual de interface com o usuário, antes de assistir a 
esta aula.

Duração aproximada do curso
• Este curso foi desenvolvido para ser ministrado em um período de meio dia.
© Copyright 2001 by QAD Inc. Todos os direitos reservados.
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Tópicos incluídos

Introdução

Questões sobre o negócio

– Cotações/ordens de vendas.

– Modelo de preços.

– Provisões.

– Produtos configurados.

– Condições de pagamento.

– Cálculos de frete.

– Comissões.

– Importação / Exportação.

– EDI.

– Gerenciamento Avançado de Preços (AAP).

Configuração do Melhor Preço

– Códigos de análise.

– Listas de preços.

– Arquivo de controle de preços.

– Arquivo de controle de cotações de vendas.

– Arquivo de controle de ordens de vendas.

Manutenção do Melhor Preço

Relatórios de preços 

Cursos relacionados
• Configuração inicial do MFG/PRO.

• Alocações e embarque.
© Copyright 2001 by QAD Inc. Todos os direitos reservados.



10 MANUAL DE TREINAMENTO DO MFG/PRO — MELHOR PREÇO
• Gerenciamento de ordens de vendas.

• EMT.

Preparação para certificação
Este curso é um dentre os vários cursos desenvolvidos para auxiliar os participantes na preparação 
para os exames de certificação da QAD. Entretanto a QAD não garante a aprovação como 
resultado da participação neste curso.

Os participantes que estão se preparando para exames de certificação devem estudar todos os 
materiais (manuais do usuário, manuais de treinamento, ajuda on-line, por exemplo) e adquirir 
experiência na indústria e em campo.

Uso do manual de treinamento
As equipes de consultores, de membros de implementação e de operadores podem usar este 
manual em aulas ministradas por instrutores, enquanto consultores experientes que desejam 
aprender sobre o módulo Melhor preço podem usá-lo como instrumento para o auto-aprendizado.

Este manual de treinamento fornece um guia para ensino e aprendizagem. Ele contém:

• Slides no PowerPoint com anotações para instrutores.

• Telas do MFG/PRO com anotações para que os instrutores possam demonstrar a 
funcionalidade do módulo.

• Referências ao MFG/PRO, outras seções deste manual de treinamento e cursos de treinamento 
relacionados.

• Exercícios e perguntas para estudo.

Ícones de referência cruzada

Informações adicionais

Direciona os participantes a outra seção deste manual de treinamento.

Faz referência cruzada a outro manual de treinamento do MFG/PRO.
© Copyright 2001 by QAD Inc. Todos os direitos reservados.
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Observação:  Os participantes podem desejar consultar os Manuais do usuário ou a ajuda on-line 
durante as aulas, mas normalmente isso não é necessário. As páginas citadas no Manual do 
usuário apropriado darão aos participantes autodidatas mais detalhes, se necessário.

Exercícios de treinamento

O ícone a seguir indica locais apropriados para os participantes trabalharem em exercícios de 
treinamento.

Exercício opcional: continue com o material ou vá para o exercício na página 37.

Notas aos instrutores

Slides do PowerPoint

A QAD criou os slides usando o programa Microsoft® PowerPoint® 2000. Os instrutores podem 
usar o texto, os gráficos ou os outros objetos animados dos slides para:

• enfocar pontos importantes;

• controlar o fluxo de informações;

• aumentar o interesse e a variedade na apresentação.

Clicar em Visualizar animação, no menu Apresentações, exibe a animação de texto e objetos. Para 
personalizar slides, clique em Personalizar animação no menu Apresentações.

Ícones no slide do PowerPoint

Informa aos instrutores que há outro slide a seguir.

Conduz os participantes aos exercícios de treinamento.

Anuncia que uma lição está concluída; ou seja, não há mais slides na seção.

Kit de aulas

Kit para participantes

• Manual de treinamento de Melhor Preço, este manual 70-2803A.
© Copyright 2001 by QAD Inc. Todos os direitos reservados.
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– Instale o banco de dados denominado Treinamento para ter acesso aos exercícios deste 
curso de treinamento.

Os participantes autodidatas precisarão dos seguintes materiais adicionais:

• Manuais do usuário do MFG/PRO (o material impresso e o CD estão disponíveis no pacote de 
material de referência da QAD e as cópias eletrônicas estão disponíveis no site da Web da 
QAD).

– Volume 1, Introdução.

– Volume 2, Distribuição.

– Volume 3, Manufatura.

– Volume 6, Arquivos mestres.

– Volume 8A, Assistência técnica.

– Volume 8B, Assistência técnica.

Kit para instrutores

O kit para instrutor é igual ao kit para participante com o acréscimo dos slides do PowerPoint.

Configuração e instalação deste curso

Para obter os requisitos de hardware, consulte os arquivos Readme nos CDs de demonstração do 
MFG/PRO.
© Copyright 2001 by QAD Inc. Todos os direitos reservados.
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Informações sobre as instalações do treinamento geral
• Telefone ou fax.

• Mensagens.

• Sanitários.

• Horários das aulas: horários de início e de término e pontualidade.

• Intervalos: freqüência, horários aproximados.

• Considerações sobre estacionamento; fretamento.

• Procedimentos de emergência: localizar primeiros socorros, contatar pessoa para obter 
assistência.

• Locais de saída, horários do prédio.

• Localização de áreas com permissão para fumar.

BPR-IN-030

Telefone/Fax Horários das aulas

SAÍDA
Mensagens Intervalos

Emergência

Proibido fumarEstacionamentoSanitários

Instalações
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Visão geral do curso
O MFG/PRO suporta o estabelecimento automático de preços em várias transações chave. A 
maneira mais simples de estabelecer preços é pela associação de preços a itens no módulo 
Manutenção do cadastro de itens 1.4.1.1. Entretanto isso é normalmente demasiado inflexível para 
corresponder às necessidades de muitas empresas. Para obter mais flexibilidade, o MFG/PRO 
oferece dois modelos de estabelecimento de preços, com base em listas de preços.

No MFG/PRO, há dois modelos de preços:

• Melhor Preço.

• Lista de preços/tabela de descontos.

Este módulo de treinamento abrange o modelo de Melhor Preço.

BPR-IN-040 próximo

��������	
�����
�	��

� Introdução ao Melhor preço
� Considerações sobre o negócio
� Configuração do Melhor preço
� Manutenção do Melhor preço
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Preços com ordens de vendas e ordens de compra
O MFG/PRO determina os preços quando as ordens de vendas ou as ordens de compra são 
inseridas.

Ele utiliza os dados dos preços que foram inseridos no sistema para determinar o preço. Vários 
fatores diferentes devem ser considerados no processo de determinação de preços.

PR-IN-060

Preço
MFG/PRO

Rep. de vendas

Preço
Dados da ordem 

de vendas

Rep. de
compras

Dados da ordem
de compra

Ordens de 
vendas com preços

Ordens de
compras com preço

Vendas e
finanças

Dados 
de preços
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Modelo de Melhor preço
• Use para determinação automática de preços em:

– Ordens de vendas.

– Cotações de vendas.

– Linhas de requisição em ADMs de SSM.

• Em vez de fazer a correspondência das listas de preços estritamente com o item ou a linha de 
produto, o MFG/PRO pode determinar o Melhor Preço usando categorias flexíveis de itens e 
clientes.

– Descontos múltiplos são considerados.

– Descontos aplicáveis são combinados.

PR-IN-058

= Modelo de Lista de preços/descontos

= Modelo de Melhor Preço

Modelo de Melhor Preço

Cotações
de vendas

Ordens
de vendas

Requisições
de ADM

Programação
do cliente

Recebimentos de ADM

Cliente
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Modelos de Lista de Melhor preço/desconto
Observação:  As promoções são criadas no módulo AAP. O AAP então gera listas de preços no 
MFG/PRO. As listas de preços geradas pelo AAP contêm informações sobre promoções e são 
usadas nos módulos Manutenção de cotações de vendas 7.12.1, Manutenção de ordens de vendas 
7.1.1 e Manutenção de Pré-Nota 7.13.1. Para completar o ciclo, o módulo Geração de Nota Fiscal 
7.13.5 transfere detalhes da transação novamente para o AAP.

Discutido no manual de treinamento a seguir: Administração Avançada de Preços (AAP) e Lista de preços/tabela 
de descontos.

PR-IN-056

Modelo de Lista de Preço / Desconto

Cotações
de vendas

Ordens
de vendas

Devolução ao
fornecedor

Programação
do fornecedor

Ordens de
de vendas

Programação
do cliente Recebimentos

de ADM

Cliente

Requisições
de ADM

Fornecedor

= Modelo de Melhor preço = Modelo de Lista de preços/descontos
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Exemplos de determinação de Melhor preço

Descontos promocionais
• Aplicado quando a concorrência for um fator importante.

Descontos especiais
• Usado em associação com exposições ou outras situações especiais.

Descontos por área geográfica
• Descontos especiais com base na localização.

PR-IN-070

Situações de determinação de Melhor preço

Condições de
pagamento e 

de frete

Condições de
pagamento e 

de frete

Melhor
preço

Melhor
preço

Descontos 
exclusivos ou
combinados

Descontos 
exclusivos ou
combinados

Descontos
promocionais

Descontos
promocionais Descontos especiaisDescontos especiais

Preço
mínimo

Preço
mínimo

Marketing
cooperativo

Marketing
cooperativo

Quebras de
preços

Quebras de
preços

Descontos por
área geográfica

Descontos por
área geográfica

Descontos de fornecedores Descontos de fornecedores 
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Quebras de preços
• Para ordens simples ou combinadas com base na quantidade ou no valor em moeda.

Preço mínimo
• O menor preço aceitável, independentemente de descontos.

Marketing cooperativo
• Baseado em volume de vendas, pode ser usado para acumular pontos ou valores em moeda 

(provisões).

• Abatimento por produto comercial com base em porcentagem.

Descontos de fornecedores
• Repassado dos fornecedores para os clientes.

Melhor preço
• Usado para clientes compradoeres de grandes volumes que exigem o melhor preço possível.

Condições de pagamento e de frete 
• Condições específicas aplicadas a ordens quando os critérios de qualificação são atendidos.

Descontos exclusivos ou combinados 
• Pode ser designado de forma exclusiva ou combinada com outros descontos.
© Copyright 2001 by QAD Inc. Todos os direitos reservados.
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Usuários de Melhor preço

PR-IN-080

MFG/PRO
Usuários de Melhor preço

Imprimir/lançar
faturas

Imprimir/lançar
faturas

Processar
pagamento

Processar
pagamento

ColetasColetas

Planejar/configurar
códigos de análise

Planejar/configurar
códigos de análise

Configurar listas 
de preços

Configurar listas 
de preços

Configurar categorias
de quebras de 
preços do item

Configurar categorias
de quebras de 
preços do item

Liberar cotação OU
Inserir ordem de vendas

Liberar cotação OU
Inserir ordem de vendas

Avaliar/Reavaliar 
preços de ordens

Avaliar/Reavaliar 
preços de ordens

Imprimir ordem 
de vendas

Imprimir ordem 
de vendas

S
upervisão de

crédito/finanças 

Vendas & finanças

Assistência ao cliente

Responsável por
crédito/finanças
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Terminologia de Melhor preço
Listas de preços. Use Manutenção de listas de preços 1.10.1.1 para configurar as listas de preços que o 
sistema utiliza para determinar o Melhor preço. O sistema consulta vínculos entre códigos de clientes e de 
itens. Se nenhum vínculo for encontrado, ele utiliza o preço padrão do Cadastro de itens. Além disso, o uso 
de listas de preços permite esquemas de descontos múltiplos ou preços promocionais.

Melhor preço. O Menu Lista de preços Vendas OV/CV/ADM 1.10.1 é usado para estabelecer listas de 
preços que seguem o modelo de Melhor preço.

Listas manuais de preços . Para que uma lista de preços manual seja levada em conta no estabelecimento 
de preços de uma ordem de vendas, a lista de preços manual deve ser inserida em Manutenção de ordens de 
vendas 7.1.1, no campo manual.

Nós. Um nó é um registro de item ou de cliente específico que pertence a um código de análise de item ou 
de cliente.

BPR-IN-090

Terminologia de Melhor preço

• Listas de preços
• Melhor preço
• Listas manuais de preços
• Nós
• Categorias de quebras de preços
• Códigos de análise
• Reavaliação de preços
• Seqüência de descontos
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Categorias de quebras de preços. As quebras de preços por volume para múltiplos itens são inseridas em 
Manutenção do cadastro de itens 1.4.1.1 e Manutenção de listas de preços 1.10.1.1. Os descontos podem ser 
calculados com base na quantidade ou no montante pedido em múltiplas linhas de uma ordem ou de uma 
cotação de vendas. As categorias de quebras de preços também podem ser usadas para associar o preço ou os 
descontos a um ou mais itens.

Códigos de análise. Use Manutenção de códigos de análise 1.8.1 para criar códigos de análise para 
agrupamentos com base em características similares, como por exemplo região, vendedor ou número do 
item.

• Classifica clientes e produtos em grupos.

• Vincula códigos de análise para formar grupos.

Observação:  Os códigos de análise de preços em ordem de vendas diferem daqueles criados com 
o Editor de relatório de contabilidade (CB).

Reavaliação de preços. Atualização preço ordem de venda  7.1.11 atualiza a ordem de vendas para o preço 
da última lista de preços correspondente. A capacidade de reavaliar preços é controlada pelo usuário.

• Reavalia os preços das ordens de vendas, de modo que as quantidades sejam adicionadas, nas 
ordens, para calcular as quebras de quantidade.

Seqüência de descontos. Quando múltiplas listas de preços são combinadas (Manutenção de listas de 
preços 1.10.1.1), a seqüência de descontos controla a ordem da alocação do total de desconto.
© Copyright 2001 by QAD Inc. Todos os direitos reservados.
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Informações sobre preços em ordens de vendas e 
ordens de compras

Cabeçalho

Os quadros dos cabeçalhos incluem as informações genéricas sobre preços que se aplicam ao 
pedido inteiro.

Itens de linha

Os quadros de itens de linha incluem todos os itens individuais da ordem e todas as informações 
sobre preços específicas dos itens de linha.

PR-IN-100

Ordens de vendas/ordens de compra

Item de linha

Item de linhaItem de linha

Item de linhaItem de linha

Ordens de vendas/
ordens de compra

Ordens de vendas/
ordens de compra

Cabeçalho Itens de linha
(corpo) RodapéCabeçalhoCabeçalho Itens de linha
(corpo)

Itens de linha
(corpo)

Preço
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Objetivos do curso

BPR-IN-120

�������������
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Nesta aula você aprenderá a:

� Identificar algumas considerações sobre o 
negócio importantes, antes de executar a 
configuração do Melhor preço no MFG/PRO

� Configurar o Melhor preço no MFG/PRO
� Efetuar a manutenção do Melhor preço no 

MFG/PRO 
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Cursos relacionados

BPR-IN-130

EMTEMT

Alocações
e embarque

Alocações
e embarque

Gerenciamento
de ordens
de vendas

Gerenciamento
de ordens
de vendas

Produtos
configurados

Produtos
configurados

Processamento
de ordens

consolidadas

Processamento
de ordens

consolidadas

Melhor
preço

Melhor
preço

Cursos relacionados

= Cursos 
pré-requisitos

Configuração
inicial do
MFG/PRO

Configuração
inicial do
MFG/PRO
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Visão geral do curso

BPR-IN-140
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� Introdução ao Melhor preço
� Considerações sobre o negócio
� Configuração do Melhor preço
� Manutenção do Melhor preço
© Copyright 2001 by QAD Inc. Todos os direitos reservados.



CAPÍTULO 2

Considerações sobre o
negócio



30 MANUAL DE TREINAMENTO DO MFG/PRO — MELHOR PREÇO
BPR-BD-010
próximo
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Nesta seção você aprenderá a:

� Identificar algumas considerações sobre o 
negócio importantes, antes de executar a 
configuração do Melhor preço no MFG/PRO

� Configurar o Melhor preço no MFG/PRO

� Efetuar a manutenção do Melhor preço no 
MFG/PRO

�Identificar algumas considerações 
sobre o negócio importantes, antes 
de executar a configuração do 
Melhor preço no MFG/PRO
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Há várias questões sobre o negócio a serem consideradas antes de configurar o MFG/PRO. Esta 
seção não discute todas as questões possíveis, mas apresenta algumas que devem gerar reflexão e 
discussão.

BPR-BD-020
próximo

Considerações sobre o negócio
� Vendas
� Cotações/ordens de vendas
� Modelos de preços

� Provisões
� Produtos configurados
� Condições de pagamento
� Cálculos de frete
� Comissões
� Importação/exportação
� EDI
� Gerenciamento avançado de 

preços (APM)
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Cotações/ordens de vendas

Cotações de vendas permite:

• Descrever produtos ou serviços oferecidos por um fornecedor a um cliente potencial.

• Responder a uma solicitação do cliente para uma cotação.

• Monitorar o status de uma cotação.

• Liberar uma cotação para uma ordem.

PR-BD-030
próximo

Cotações/ordens de vendas

Determinação
de preço

Cotações 
de vendas

Ordens 
de vendas
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Por que considerar?

• Fornecer o histórico da cotação por número de item para o cliente.

• Gerar relatórios de cotações expiradas que não resultaram em ordens de clientes.

• Controlar e monitorar o processo de vendas.

• Fornecer visibilidade para contribuição potencial de margem bruta.

Implicações da configuração

• Considerada uma oferta para venda quando dada em resposta a uma consulta de cliente.

Ordens de vendas permite:

• Criar uma ordem de vendas.

• Confirmar a ordem.

• Alocar o estoque necessário.

• Embarcar.

• Faturar.

• Lançar a ordem.

Por que considerar?

• Inserir contratos vinculados com clientes.

Implicações da configuração

• As ordens de vendas especificam preço e condições de vendas.
© Copyright 2001 by QAD Inc. Todos os direitos reservados.
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Modelos de Lista de preços/tabela de descontos e de Melhor preço

O Melhor preço permite:

• Aplicar listas de preços estabelecidas no Menu Listas de preços deVendas 1.10.1 a:

– ordens de vendas;

– cotações de vendas;

– linhas de requisição em ADMs de assistência técnica (SSM).

PR-BD-042

Modelos de Lista de preços/tabela de descontos 
e de Melhor preço

Ordens
de vendas

Ordens
de vendas

Devolução ao
fornecedor

Programação
do fornecedor

Ordens
de compra

Programação
do cliente Recebimentos 

de ADM

Cliente

Requisições
de ADM

Fornecedor

= Modelo de Melhor preço = Modelo de Lista de preços/descontos
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Por que considerar?

• Criar listas de preços que se adaptam uma grande faixa de situações de preços.

• Permitir que o sistema determine os melhores preços usando códigos de análise flexíveis.

Implicações da configuração

• Com base na combinação cliente/item, uma ordem pode se qualificar para um ou mais 
descontos.

• O MFG/PRO define o preço líquido da ordem a partir:

– Do melhor desconto que se qualificar ou

– Da melhor combinação de descontos que se qualificarem.

A lista de preços/tabela de descontos permite:

• Aplicar listas de preços estabelecidas no Menu Lista Preço Compr/Prog Cliente 1.10.2 a

– ordens de compra;

– ordens de vendas programadas (programação com o cliente);

– ordens programadas do fornecedor;

– devoluções de SSM aos fornecedores (DAF) e às linhas de recebimento de ADM.

Observação:  Se você não usar listas de preços, o sistema usará o campo Preço do arquivo de 
cadastro de itens 1.4.1.1.

Por que considerar?

• Uma alternativa ao modelo de Melhor preço.

• Os preços são definidos quando um item é configurado no Cadastro de itens.

• As listas de preços são usadas para armazenar:

– preços em moedas estrangeiras;

– preços ou descontos para uma determinada unidade de medida, como por exemplo caixa 
ou carga completa de caminhão;

– descontos em diferentes níveis de quantidade ou preços calculados como uma 
porcentagem de markup sobre o custo contábil.
© Copyright 2001 by QAD Inc. Todos os direitos reservados.
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Implicações da configuração

• As tabelas de preços e de descontos podem:

– ser associadas a fornecedores e clientes;

– fornecer padrões para as várias transações em que são usadas.

Observação:  Duas funções de preços adicionais, não discutidas neste treinamento, são usadas no 
MFG/PRO. As listas de preços de serviços, usadas para orçamento de preços de contrato e 
faturamento de chamadas, são criadas e gerenciadas inteiramente dentro do módulo SSM. O 
módulo Gerenciamento avançado de preços é usado para preços promocionais complexos.
© Copyright 2001 by QAD Inc. Todos os direitos reservados.
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Provisões

As provisões permitem:

• Reservar a parte da receita ou despesa incorrida, mas ainda não realizada.

Por que considerar?

Em vez de reduzir um preço da lista por uma porcentagem, uma porcentagem do preço líquido a 
ser provisionado vai para uma conta específica, sem afetar o cálculo do preço líquido.

PR-BD-050
próximo

Provisões
Campo Tipo de valor

Manutenção de
lista de preços

1.10.1.1

Preço líquido
% de desconto

Total de desconto
Provisões

Markup de preço

Tabela de
preços

Informações
sobre contabilidade 

(CB)
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Implicações da configuração

• Configurar uma lista de preços em Manutenção de listas de preços 1.10.1.1 com Provisão 
como tipo de lista .

• Os campos Contas exibem o título Despesa.
© Copyright 2001 by QAD Inc. Todos os direitos reservados.
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Produtos configurados

O módulo Produto configurado permite:

• Definir um produto em função dos componentes.

• Especificar se os componentes são opcionais ou obrigatórios.

• Liberar uma ordem de vendas diretamente para uma ordem de trabalho.

• Montar produtos por encomenda a partir de itens de nível inferior que podem pertencer ao 
plano mestre e feitos para estocar.

• Controlar a fabricação de produtos configurados por uma programação final de montagem 
dirigida por ordens de clientes.

PR-BD-060
próximo

Produtos configurados
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Por que considerar?

O MFG/PRO determina em duas etapas se as listas de preços se aplicam em uma linha inteira de 
produtos configurados ou em apenas em nível de componente.

Melhor preço total

• O sistema calcula o preço líquido para a linha inteira de produtos configurados.

– Usa a lista de preços calculados.

– Os descontos são aplicados à configuração inteira.

• O sistema compara o preço líquido com o melhor preço líquido total e escolhe o melhor.

Fatores concorrentes

• Cada componente, incluindo o item pai, tem seu preço avaliado independentemente e é 
totalizado.

Implicações da configuração

• As alterações de preços de produtos configurados não serão substituídas.

• Uma vez que as alterações da lista padrão tenham sido concluídas, todas as linhas modificadas 
terão o preço reavaliado.
© Copyright 2001 by QAD Inc. Todos os direitos reservados.



CONSIDERAÇÕES SOBRE O NEGÓCIO 41
Condições de pagamento

A função Condições de pagamento permite:

• Atribuir automaticamente condições de pagamento a uma ordem de vendas, com base nas 
listas de preços.

Por que considerar?

• Configurar uma lista de preços com um tipo de lista: Condições de pagamento.

PR-BD-090
próximo

Condições de pagamento

Condições de 
pagamento

Limite de crédito
Pagamento devido
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Implicações da configuração

• Uma ordem que atende aos critérios de qualificação terá suas condições de pagamento 
atualizadas de forma correspondente.

Observação:  Condições de pagamento diferentes podem ser criadas para serem aplicadas a uma 
ordem através da aplicação de uma lista de preços.

Discutido no manual de treinamento a seguir: Contas a receber.
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Despesas de frete

O módulo Despesas de frete permite:

• Gerenciar uma parte importante de negócios em andamento.

Por que considerar?

• O frete representa um custo enorme.

• As despesas de frete podem ser de difícil configuração e manutenção.

PR-BD-110
próximo

Cálculos de frete
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Implicações da configuração

Tanto os preços quanto os custos de frete podem ser calculados automaticamente pelo sistema. Por 
essa razão, deve-se ter um cuidado extra ao configurar esses sistemas se eles forem interagir.

Quando uma lista de preços Tipo Lista de Fretes se aplicar a uma linha, a Lista de Fretes 
apropriada será usada para determinar os custos com fretes dessa linha. Se múltiplas listas de fretes 
forem aplicáveis, será usada a última lista de fretes.

• Antes de uma lista de fretes ser aplicada

– O sistema verifica se a lista de fretes se aplica; caso não se aplique, a lista de fretes não é 
usada.

• Os custos com frete dos clientes podem aparecer na despesa com a ordem ou serem 
adicionados ao custo unitário de cada item de linha.

– As concessões de frete são mostradas como valores negativos na fatura.

• As condições de frete são validadas contra valores em Manutenção de códigos genéricos 
36.2.13, se houver.

O sistema calcula os custos com frete com base no local especificado na ordem.

• Se o indicador Frete calculado por local = Sim, no Arquivo de controle de ordens de vendas 
7.1.24 ou no Arquivo de controle de cotações de vendas 6.24, será usado o local digitado no 
item de linha da ordem.

• Se o indicador Frete calculado por local = Não, será usado o local do cabeçalho da ordem.

• O FOB do Arquivo de controle de ordens de vendas 7.1.24 é o FOB padrão em todas as

– ordens de vendas;

– faturas pendentes;

– ADMs.

• O FOB é impresso em documentos formais — ordens de vendas, faturas, listas de embalagens 
e ADMs.

• O FOB identifica as condições de um embarque, inclusive quando a propriedade dos produtos 
é transferida do vendedor para o comprador.

– Por exemplo, “Destino FOB” significa que o título passa para o comprador, no momento 
da entrega.

– O FOB pode ser alterado durante a entrada da ordem.
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Observação:  Listas de fretes ou condições de frete diferentes podem ser criadas para serem 
aplicadas a uma ordem, aplicando-se uma lista de preços.

Discutido no manual de treinamento a seguir: Gerenciamento de ordens de vendas.
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Importação/exportação

Importação/exportação permite:

• Aumentar o mercado comercial ou a linha de produtos conduzindo negócios em vários países.

• Adaptar as necessidades de relatórios entre os países.

Por que considerar?

• As necessidades legais podem exigir a manutenção de registros (ou seja, documentação de 
embarque).

• Embarques parciais são normalmente evitados devido ao frete, aos direitos alfandegários e ao 
excesso de documentação.

PR-BD-130
próximo

Importação/exportação
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Implicações da configuração

• Arquivos Intrastat podem ter de ser configurados para captar dados requeridos para o relatório.

Discutido no manual de treinamento a seguir: Intrastat.
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EDI (Electronic Data Interchange, Troca eletrônica de dados)

EDI permite:

Suportar a importação e exportação de documentos de transações comerciais padrão entre clientes 
e fornecedores usando vários sistemas.

Por que considerar?

Reduzir/eliminar a documentação envolvida na Alteração de fornecimento que reduz as despesas 
fixas (overhead) de uma empresa.

PR-BD-140
próximo

EDI (Troca eletrônica de dados)
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Implicações da configuração

• O software, os arquivos, etc. de EDI precisam ser configurados.

• O Arquivo de controle de ordens de vendas 7.1.24 precisa ser configurado para interagir com a 
EDI.

Discutido no manual de treinamento a seguir: Troca eletrônica de dados.
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Administração Avançada de Preços (APM)

APM permite:

• Identificar listas de preços de APM pelos prefixos de promoções no Arquivo de controle de 
preços 1.10.1.24.

• Usar APM para gerar listas de preços no MFG/PRO. Essas listas de preços são usadas em:

– Manutenção de cotações de vendas 7.12.1.

– Manutenção de ordens de vendas 7.1.1.

– Manutenção de pré-nota 7.13.1.

• Criar promoções para combinações de clientes e itens.

PR-BD-082
próximo

Gerenciamento avançado de preços

Ativa a interface entre o MFG/PRO e o APMAtiva a interface entre o MFG/PRO e o APM
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Por que considerar?

• Os módulos do MFG/PRO a seguir são afetados pela interface do APM:

– itens/locais;

– endereços/impostos;

– cotações de vendas;

– ordens de vendas/fatura;

– contas a receber;

– contas a pagar;

– funções Administrador.

• O APM usa fornecedores para criar vouchers de Contas a pagar para reclamar pagamentos.

Implicações da configuração

• A rotina de inicialização do MFG/PRO inicializa as variáveis globais que são requeridas pelo 
APM.

• O APM tem seus próprios arquivos de clientes, fornecedores e cadastro de itens.

– O banco de dados do APM deve ser atualizado quando os detalhes do arquivo mestre são 
alterados no MFG/PRO.

– Os campos específicos do APM são atualizados usando o módulo APM.

• As listas de preços geradas pelo APM não podem ser atualizadas usando Manutenção de listas 
de preços 1.10.1.1 ou copiadas usando Cópia de listas de preços 1.10.1.8.

– Use Consulta de listas de preços 1.10.1.2 para revisar listas de preços geradas pelo APM.

Observação:  Fazer alterações em registros de clientes, fornecedores ou itens no APM não 
atualiza os registros do arquivo mestre correspondente no MFG/PRO.

Discutido no manual de treinamento a seguir: APM.
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Atividade para enfoque
Individualmente ou em pequenos grupos, examine sua empresa ou uma empresa sugerida pelo 
instrutor, com relação às questões sobre o negócio discutidas neste capítulo. Considere o seguinte:

• as expectativas comerciais dado esse tipo de empresa e

• as informações adicionais necessárias para a implementação bem-sucedida do Melhor preço 
nessa empresa.

Não antecipe as próximas etapas deste manual de treinamento ou do software do MFG/PRO. A 
finalidade deste exercício é ajudá-lo (e ao seu grupo) a concentrar-se no que é importante para sua 
empresa em relação a Preços (não há respostas certas ou erradas).

O instrutor pode pedir que você relacione os requisitos em um flip-chart ou no quadro, a fim de 
facilitar o compartilhamento de suas conclusões com a classe inteira.

Após ter tido a oportunidade de apresentar suas conclusões (15 a 20 minutos), o instrutor pode 
pedir que cada grupo revise rapidamente suas próprias conclusões e pode compilar uma lista 
mestra para a sua classe.

Revisão

� Processos e procedimentos
� Necessidades para o relatório
� Expectativas do cliente
� Configuração do produto
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Visão geral do curso

BPR-BD-180
próximo
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� Introdução ao Melhor preço
�Considerações sobre o negócio
� Configuração do Melhor preço
� Manutenção do Melhor preço
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Configuração do Melhor preço

BPR-SU-010
próximo
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Nesta seção você aprenderá a:

� Identificar algumas considerações sobre o 
negócio importantes, antes de executar a 
configuração do Melhor preço no MFG/PRO

� Configurar o Melhor preço no MFG/PRO

� Efetuar a manutenção do Melhor preço no 
MFG/PRO

�Configurar o Melhor preço no 
MFG/PRO
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Estabelecimento de preços

As listas de preços de ordens de vendas são usadas para estabelecer preços nos pedidos criados em:

• Manutenção de ordens de vendas 7.1.1.

• Manutenção de cotações de vendas 7.12.1.

• Manutenção de ADMs 11.7.1.1 (somente linhas de requisição).

PR-SU-015
próximo

Modelo de Melhor preço

Cotações
de vendas

Ordens
de vendas

Requisições
de ADM

Cliente
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Processamento de listas de preços
• À medida que uma ordem ou cotação de vendas é inserida, o sistema determina:

– Quem é o “cliente que estabelece o preço” (cliente que estabelece o preço é aquele cliente 
cujo código o sistema usa para selecionar listas de preços).

– Quais listas de preços são candidatas a cada item de linha.

– Quais listas de preço combinam com outras listas de preços.

– Se os descontos por categoria de quebra se aplicam.

– Se os produtos configurados estão incluídos e se os preços se aplicam ao produto inteiro 
ou somente ao nível atual.

– Qual lista de preços produz o Melhor preço total para o cliente.

As listas de preços definem as informações necessárias para determinar um preço para uma linha 
da ordem de vendas corretamente. Elas podem se aplicar a:

• Um número único de cliente ou item.

• Um grupo de clientes ou itens pertencentes a um código de análise.

• Todos os clientes ou itens.
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Menu Códigos de análise

PR-SU-030
próximo

Arquivo de 
controle de preços

Códigos de
análises

Descontos por
volume

Listas de preços

Arquivo de controle
de cotações 

de vendas

Arquivo de controle
de ordens de vendas

Códigos de
análises

Arquivo de 
controle de preços

Listas de preços

Arquivo de controle
de cotações 

de vendas

Descontos por
volume

Arquivo de controle
de ordens de vendas

Configuração do Melhor preço

Códigos de
análise

1.8

Códigos de
análise

1.8
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Uso dos códigos de análise

1 O primeiro passo ao usar os códigos de análise é definir o código em Manutenção do código 
de análise 1.8.1.

– Os códigos devem ser para clientes ou itens.

2 O próximo passo é criar as condições para o código de análise em Manutenção de seleção de 
códigos de análise 1.8.4.

– As condições definem quais membros incluir no grupo (ou seja, todos os clientes na 
América do Norte, todos os itens da linha de produtos 1000).

PR-SU-033
próximo

Arquivo de 
controle de preços

Códigos de
análises

Descontos por
volume

Listas de preços

Arquivo de controle
de cotações 

de vendas

Arquivo de controle
de ordens de vendas

Códigos de análise

Definir

11
Vincular

33
Criar
tabela

44

Vincular à lista de preços

55

Criar
condições

22
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3 A seguir, você pode, opcionalmente, vincular (Manutenção de vínculo de códigos de análise 
1.8.7) a outros códigos de análise para incluir os grupos que eles definem (ou seja, um código 
para todos os clientes na América do Norte poderia estar vinculado a códigos para todos os 
clientes no Canadá, todos os clientes nos Estados Unidos, todos os clientes no México).

4 Os passos 1 a 3 criam um modelo vinculado de códigos de análise. Para tornar esse modelo 
capaz de ser usado pelo sistema, é preciso criar uma tabela a partir desses dados usando a 
função Constuir detalhes do código de análise 1.8.19.

– Você deve recriar essa tabela sempre que fizer alterações (Manutenção de detalhes do 
código de análise 1.8.13) nos códigos de análise, em suas condições ou em seus vínculos.

5 Finalmente, os códigos de análise são vinculados a listas de preços em Manutenção de listas de 
preços 1.10.1.1.
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Uso de códigos de análise e listas de preços

A criação de um conjunto de códigos de análise é uma tarefa complexa. Antes de implementar 
preços para uma ordem de vendas usando códigos de análise:

1 Reúna e reveja as políticas de preços, os procedimentos e as estruturas associadas atuais de sua 
empresa.

2 Determine a vantagem de usar códigos de análise com práticas de preços atuais ou planejadas. 
Os códigos de análise são mais adequados a estruturas de preços extensas e complexas.

3 Decida como agrupar itens e clientes em relação a preços. Estabeleça uma lista de códigos de 
análise únicos que identifiquem esses grupos. 

PR-SU-035
próximo

Arquivo de 
controle de preços

Códigos de
análises

Descontos por
volume

Listas de preços

Arquivo de controle
de cotações 

de vendas

Arquivo de controle
de ordens de vendas

Tarefas de pré-configuração de códigos de análise

1 2 3

Revisar as políticas e os 
procedimentos de 

preços atuais

Determinar as vantagens 
do uso dos códigos de 

análise

Decidir como agrupar
itens/clientes

e estabelecer códigos

Determinar como selecionar 
membros usando Manutenção 

de seleção de códigos de 
análise 

Combinar códigos de
análise em estruturas de 

preços hierárquicas

Criar um diagrama visual 
de como vincular 

códigos de análise

Revisar e modificar 
todos os

códigos de análise 
definidos

4 5

6 7
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4 Para cada grupo de clientes e itens, determine como selecionar membros usando as condições 
disponíveis em Manutenção de seleção de códigos de análise 1.8.4. 

5 Considere a utilidade de combinar códigos de análise em estruturas de preços hierárquicas. 
Todos os atributos de códigos de análise filhos são herdados pelo código de análise pai 
vinculado. 

6 Crie um diagrama visual de como vincular códigos de análise.

7 Revise e modifique.
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Criação e visualização dos códigos de análise

Antes de começar a criar categorias com códigos de análise, consulte Browse cadastro de itens 1.6 
ou Browse clientes 2.1.2 para obter uma lista de números de itens ou clientes (nós).

A criação de códigos de análise é o primeiro passo ao usar a funcionalidade de estabelecimento de 
preços. Eles são usados juntamente com o Menu Lista Preço Vendas 1.10.1.

Códigos de análise

• Permite o agrupamento de clientes ou itens em categorias.

• Baseia-se em características similares, como por exemplo região, vendedor ou número de 
item.

PR-SU-250
próximo
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• As categorias criadas pelos códigos de análise exercem impacto na estrutura de preços 
estabelecida para os clientes.

• Uma combinação de características pode ser usada para determinar descontos e preços.

• Vincula códigos de análise para formar grupos de códigos de análise.

Quando um código de análise é atribuído a uma lista de preços, a lista de preços fica restrita aos 
clientes ou itens pertencentes àquele código de análise.

Observação:  Se o campoCódigo do cliente ou Código do item de um registro de lista de preços 
estiver em branco, todos os clientes ou itens se qualificam para a lista de preços.
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Manutenção de códigos de análise

Menu número 1.8.1

Tipo

Digite Item ou Cliente para especificar o tipo de código de análise para o qual deseja criar 
registros de detalhes de códigos de análise.

Código

Um código alfanumérico que será usado para identificar um grupo de clientes ou itens.

– Fornece um meio de agrupar nós (clientes ou itens).

PR-SU-270
próximo
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1.8.1 – Manutenção de códigos de análise

Um código alfanumérico usado
para identificar clientes ou itens

O item ou cliente especifica o tipo de código 
de análise para o qual deseja criar registros 
de detalhes de códigos de análise
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Descrição

Descrições de códigos de análise são impressas na maioria dos relatórios e das consultas, se 
houver espaço suficiente.

Ativo

Digite Sim ou Não para indicar se este é um código de análise ativo. Se um Código de análise 
não estiver ativo, você receberá um aviso ao criar uma lista de preços com esse código de 
análise.
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Consulta de códigos de análise

Menu número 1.8.2

A Consulta de códigos de análise é usada principalmente para responder perguntas específicas 
sobre códigos de análise.

• Especifique o tipo de código de análise para visualizar registros de detalhes de códigos de 
análise.

• Digite o código de análise criado anteriormente em Manutenção de códigos de análise 1.8.1.

PR-SU-280
próximo
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1.8.2 – Consulta de códigos de análise

Um código alfanumérico usado para 
identificar um grupo de clientes ou itens
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Criação e visualização de condições dos códigos de análises

Itens e clientes devem ser classificados, a fim de configurar com eficiência uma lista de preços a 
ser aplicada a itens e clientes específicos.

Depois de criar as categorias, determine os itens e os clientes que pertencem a elas, selecionando-
os ou estabelecendo condições com base em valores do campo de banco de dados.

PR-SU-290
próximo
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Manutenção de seleção de códigos de análise

Menu número 1.8.4

Use Manutenção de seleção de códigos de análise para definir como os membros são selecionados 
para serem incluídos em um grupo.

PR-SU-300
próximo
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1.8.4 – Manutenção de seleção de códigos de análise

* implica todos – um método alternativo para seleção 
de uma faixa de números de itens ou clientes
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Tipo

• Cliente:

– Cobrança.

– Classe.

– Tipo de lista.

– Número.

– Região.

– Vendedor 1.

– Vendedor 2.

– Local.

– Classificação Nome.

– Tipo.

– Campo do usuário 1.

– Campo do usuário 2.

• Item:

– Artigo.

– Categoria de quebra.

– Comprador/Planejador.

– Descrição 1.

– Descrição 2.

– Grupo.

– Número do item.

– Linha de produto.

– Local.

– Tipo.

– Campo do usuário 1.

– Campo do usuário 2.

Condição

• As seleções são baseadas no campo Condição que é definido para alguns nomes de campos.

• Os códigos de análise podem ter várias condições, mas você pode estabelecer somente uma de 
cada vez.
© Copyright 2001 by QAD Inc. Todos os direitos reservados.



72 MANUAL DE TREINAMENTO DO MFG/PRO — MELHOR PREÇO
• Quando o menu estiver completo, use o mesmo procedimento e código de análise, mas:

– use outra condição e outro código de item ou cliente para criar outro tipo de condição;

– os campos CarConv, De e Até são usados para escolher os registros para o código de 
análise.

Observação:  Se múltiplas condições de qualificação forem selecionadas, o sistema usará a lógica 
“E” para selecionar somente aqueles registros que atenderem a ambas as condições (por exemplo, 
Região = nw E Vendedor 1 = BJD).

Caracter curinga

• Seleciona itens que correspondem a uma seqüência de caracteres e um caracter curinga (ponto 
ou asterisco).

– Um ponto (.) em uma determinada posição corresponde a qualquer caracter naquela 
posição específica.

Exemplo:  3.00 corresponde a 3100, 3200, 3300. . .

– Um asterisco (*) em uma determinada posição corresponde a qualquer seqüência de 
caracteres naquela posição.

Exemplo:  35* corresponde a 3510, 350, 35950. . .

Após selecionar a condição, use os campos CarConv e De e Até para especificar o valor do 
campo no arquivo mestre. Isso permite ser bastante específico ao estabelecer suas condições.

• Para verificar os seus critérios de seleção, use a Consulta de seleção de códigos de análise 
1.8.5.

– Exibe todos os relacionamentos e todas as categorias de tipos e códigos selecionados.

• As condições definidas não terão efeito até que a função Construir detalhes do código de 
análise 1.8.19 seja executada.

Observação:  Se você desejar múltiplas faixas, crie dois códigos de análise e vincule-os. O 
caracter curinga funciona com os campos De código e Até código, de modo que os nós devem 
atender aos três critérios antes de o Código de análise se aplicar.

De

O valor inicial da faixa do campo de condição incluído nesse código de análise.

Até

Especifica o valor final da faixa do campo de condição incluído nesse código de análise. Se 
deixado em branco, ele será padronizado para o último código do banco de dados.
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Consulta de seleção de códigos de análise

Menu número 1.8.5

A Consulta de seleção de códigos de análise relaciona os códigos de análise e seus campos de 
condição e varia alfabeticamente, começando pelo código de análise inserido.
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1.8.5 – Consulta de seleção de códigos de análise
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Criação e visualização de vínculos dos códigos de análise
• A vinculação de códigos de análise une códigos de análise já existentes para criar 

agrupamentos de códigos de análise maiores e mais complexos.

• Os vínculos de códigos de análise podem ser visualizados de duas maneiras:

– Consulta de vínculos de código de análise 1.8.8.

– Consulta de código de análise Onde-Associado 1.8.9.
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Vinculação de códigos de análise

• Organize clientes e itens em hierarquias.

– Os códigos de análise de itens podem ser vinculados somente a outros códigos de itens.
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Vinculação lógica

A vinculação de códigos de análise usa a lógica OU. 

Se o Código E estiver vinculado ao Código N e ao Código S, qualquer cliente que atender aos 
critérios do Código N ou do Código S será incluído no Código E. O código de análise E seleciona 
todos os registros do Código N e do Código S.
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Manutenção de vínculos de códigos de análise

Menu número 1.8.7

• Crie o código de análise a ser vinculado inserindo:

– Tipo de código (item ou cliente).

– Código de análise.

– Código de análise a ser vinculado.

• Execute a criação de detalhes de códigos de análise.

– Crie o arquivo de referência cruzada do código de análise.
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1.8.7 – Manutenção de vínculos de códigos de análise

O código ao qual deseja vincular o seu código de 
análise. Deve haver um código de análise já existente.

Considere esse código vinculado como o filho na 
relação com o código pai.
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Código vinculado

• O código ao qual deseja vincular o seu código de análise (deve ser um código de análise já 
existente).

– A vinculação de um código inclui todos os nós conectados ao código vinculado.

– Considere esse código vinculado como o filho na relação com o código pai.

Descrição

Essa descrição é exibida nas telas de consulta.

Observação:  Uma regeneração deve ser executada se a regeneração automática de códigos de 
análise de itens e clientes estiver desativada no Arquivo de controle de preços 1.10.1.24.
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Consulta de vínculos de códigos de análise

Menu número 1.8.8

Use Consulta de vínculos de código de análise e Consulta de código de análise Onde-Associado 
1.8.9 para consultar todos os códigos de análise vinculados.
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1.8.8 – Consulta de vínculos de códigos de análise
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Consulta de código de análise Onde-Associado

Menu número 1.8.9

• Especifique o tipo de código de análise (item ou cliente).

• Digite o código de análise criado anteriormente em Manutenção de códigos de análise 1.8.1.
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1.8.9 – Consulta de código de análise Onde-Associado
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Criação de tabelas com base em códigos de análise

Saída para o programa de criação

• O programa de criação gera vínculos de códigos detalhados usando:

– Manutenção de códigos de análise 1.8.1.

– Manutenção de seleção de códigos de análise 1.8.4.

– Manutenção de vínculo de códigos de análise 1.8.7.
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• Execute uma criação:

– Sempre que as condições ou os vínculos forem alterados.

– Quando novos códigos forem criados.

– Periodicamente, para selecionar novos itens e clientes.

Observação:  O processo de criação pode ser executado on-line, mas recomenda-se que seja 
executado em modo batch.
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Criação de detalhes de códigos de análise 

Menu número 1.8.19

• Cria os dados por tipo de código de análise (item ou cliente).

• Cria o arquivo de referência cruzada de códigos de análise (com base nas condições e nos 
vínculos de códigos de análise definidos).

• Cria uma tabela de itens ou clientes para cada código de análise.

• O sistema cria um relatório com todos os códigos de análise e mostra se o código está ativo ou 
inativo.

• O campo Nó explodido mostra o número real de itens ou clientes processados.
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1.8.19 – Criação de detalhes de códigos de análise
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O Arquivo de controle de preços 1.10.1.24 tem uma opção para definir a criação automática para 
clientes ou itens. Entretanto o programa de criação ainda deve ainda ser executado se:

• forem feitas alterações nos registros de clientes e/ou itens;

• forem adicionados, alterados ou excluídos vínculos ou códigos de análise;

• forem alterados campos de condição de códigos de análise.

Observação:  Esse utilitário deve ser concluído em sua totalidade. A interrupção pode fazer com 
que as listas de preços que usam códigos de análise fiquem sem efeito.
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Manutenção de detalhes de códigos de análise

Menu número 1.8.13

Tipo

Especifique para qual tipo de código de análise (Item ou Cliente) deseja criar registros de detalhes 
de códigos de análise.

Código

Digite o código de análise anteriormente criado em Manutenção de códigos de análise 1.8.1.
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1.8.13 – Manutenção de detalhes de códigos de análise

Esse recurso facilita a manutenção 
dos nós do código de análise quando houver 

várias relações com o código pai
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Atualizar códigos pai

Determina se eventuais alterações feitas no relacionamento do nó no nível atual do código de 
análise devem ou não refletir-se na cadeia hierárquica de códigos pai.

• Sim = em cada alteração de cada nó, o vínculo hierárquico (se existir) é explodido e é efetuada 
manutenção em todos os códigos de análise relacionados (pai), a que o nó está vinculado, para 
refletir as alterações que ocorrerem no nível atual. Somente será efetuada manutenção nos 
códigos de análise pai . Se o código de análise tiver algum código subordinado, esse não será 
atualizado.

• Não = não ocorre nenhuma atualização de códigos pai.

Observação:  Esse recurso facilita a manutenção de nós de códigos de análise quando houver 
muitos relacionamentos de códigos pai. Sem esse recurso, a manutenção do nó seria um processo 
manual.
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Exercícios de configuração do Melhor preço
Importante:  Os dados usados nestes exercícios podem não ser os mesmos que os mostrados nas 
capturas de telas desta lição.
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Criação de um cliente e um item

Instruções: Neste exercício, você criará um item, um cliente, dois códigos de análise, visualizará 
os códigos de análise, selecionará os critérios dos códigos de análise, criará mais códigos de 
análise, visualizará um relatório dos códigos de análise, criará listas de preços, simulará preços e 
processará uma ordem de vendas.

Criação de um item

1 Crie um item, digitando o seguinte:

Número do item: 66-600

Unidade de medida: EA

Descrição: Catálogo de produtos

Linha de produto: 1000

Tipo de item: Fingood

Preço: 1,00

2 Pressione F2 para avançar para o quadro Dados de custo contábil. 

3 Digite o seguinte:

Custo do material: 0,50

Utilize Manutenção do cadastro de itens 1.4.1.1.

4 Pressione F2 para salvar as alterações. Pressione Esc para retornar ao menu.

Criação de um cliente

1 Crie um cliente, digitando o seguinte:

Código do cliente: 2222

Nome: Fábrica ABC

Endereço: 123 Main Street

Cidade: San Jose

Estado: CA

Código postal: 95118

2 Pressione F2 para avançar para o próximo quadro.
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3 Digite o seguinte:

Local: Treinamento

4 Pressione F2 para avançar para o próximo quadro.

Preço fixo: Não

5 Pressione F2 para avançar para o próximo quadro.

Tributável: Não

6 Pressione Logon / F2 / F2 para avançar para o quadro de crédito.

7 Digite o seguinte:

Limite de crédito: 1.000.000

Condições de pagamento: 2/10-30

Utilize Manutenção do cliente 2.1.1.

8 Pressione F2 para salvar as alterações. Pressione Esc para retornar ao menu.

Criação de dois códigos de análise

1 Crie um código de análise de cliente, digitando o seguinte: 

Tipo: Cliente

Código: Dist.

Descrição: Distribuidor

Ativo: Sim

Comentários: Não

2 Pressione F2 para salvar as alterações.

3 Crie um código de análise de item, digitando o seguinte: 

Tipo: Item

Código: Revenda

Descrição: Equipamento para computação

Ativo: Sim

Comentários: Não

Utilize Manutenção de códigos de análise 1.8.1.

4 Pressione F2 para salvar as alterações. Pressione Esc para retornar ao menu.
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Visualização de códigos de análise

1 Visualize códigos de análise, digitando o seguinte:

Tipo: <em branco>

Código: <em branco>

Saída: Janela

Utilize Consulta de códigos de análise 1.8.2.

2 Pressione F2 para visualizar a consulta. Pressione Esc para retornar ao menu.

Seleção de critérios de códigos de análise

1 Crie um código de análise de cliente, digitando o seguinte:

Tipo: Cliente

Código: Dist.

Campo de condição: Número

CarConv: *

De: 2222

Até: 2222

2 Pressione F2 para salvar as alterações. Pressione Esc para retornar ao campo Tipo.

3 Crie um código de análise de item, digitando o seguinte:

Tipo: Item

Código: Revenda

Campo de condição: Número do item

4 Pressione F2 para avançar para o próximo quadro.

5 Digite o seguinte:

CarConv: *

De: 66-600

Até: 66-600

Utilize Manutenção de seleção de códigos de análise 1.8.4.

6 Pressione F2 para salvar as alterações. Pressione Esc para retornar ao menu.
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Criação de códigos de análise

Instruções: Complete o seguinte:

• Criação de três códigos de análise e de critérios de seleção.

• Combinação de grupos de códigos de análise.

• Crie detalhes de códigos de análise.

• Visualização de um relatório de códigos de análise.

Criação de três códigos de análise e de critérios de seleção

1 Crie três códigos de análise, digitando o seguinte:

Tipo: Cliente Cliente Cliente

Código: TR CN NA

Descrição: Treinamento Canadense Norte-americano
Clientes Clientes Clientes

Ativo: Sim Sim Sim

Comentários: Não Não Não

Utilize Manutenção de códigos de análise 1.8.1.

2 Pressione F2 para salvar as alterações. Pressione Esc para retornar ao menu.

3 Digite o seguinte:

Tipo: Cliente Cliente

Código: TR CN

Campo de condição: Local Local

CarConv: * *

De: Treinamento 11000

Até: Treinamento 11000

Utilize Manutenção de seleção de códigos de análise 1.8.4.

4 Pressione F2 para salvar as alterações. Pressione Esc para retornar ao menu.
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Combinação de grupos de códigos de análise

1 Combine grupos de códigos de análise, digitando o seguinte:

Tipo: Cliente Cliente

Código: NA NA

Código vinculado: TR CN

Descrição: Cliente norte-americano Cliente norte-americano

Utilize Manutenção de vínculos de códigos de análise 1.8.7.

2 Pressione F2 para salvar as alterações. Pressione Esc para retornar ao menu.

Criação de códigos de análise

1 Crie o detalhe de códigos de análise, digitando o seguinte:

Tipo: Cliente

Saída: Janela

ID do batch: <em branco>

2 Pressione F2 para iniciar a atualização.

3 Quando a atualização do cliente estiver concluída, pressione Esc para retornar ao campo Tipo 
e digite o seguinte:

Tipo: Item

Saída: Janela

ID do batch: <em branco>

4 Pressione F2 para iniciar a atualização.

Utilize Construir detalhes do código de análise 1.8.19.

5 Quando a atualização do item estiver concluída, pressione Esc para retornar ao menu.

Visualização de um relatório de códigos de análise

1 Visualize um relatório de códigos de análise, digitando o seguinte:

Tipo: Item

Código: <em branco>

Até: < em branco>
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2 No campo Saída, especifique Janela.

3 Pressione F2 para criar o relatório.

Quando o sistema concluir a geração do relatório, ele aparecerá no local de saída selecionado.

Utilize Relatório de códigos de análise 1.8.17.

4 Pressione Esc para retornar ao menu.
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Listas de preços
Uma lista de preços define todas as informações necessárias para estabelecer corretamente o preço 
de um item para um cliente.

• Estruturas de preços com descontos.

• Preços em outras moedas.

• Preços ou descontos para uma determinada unidade de medida (uma caixa ou uma carga 
completa de caminhão).

• Descontos em diferentes níveis de quantidades.

• Preços calculados como uma porcentagem de markup sobre o custo contábil.
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Como funciona o Melhor preço

Ao implementar a fixação de preço da ordem de vendas usando listas de preços, considere suas 
práticas e necessidades de preços. Algumas delas foram descritas acima.

Consulte neste manual de treinamento: Exemplos de determinação de Melhor preço na página 20.

Conforme mostrado aqui, o MFG/PRO usa um processo complexo para determinar o Melhor 
preço.

Observação:  Tipos diferentes de listas de preços podem ser definidos e são processados de 
maneiras diferentes. Depois de revisar os diferentes tipos de Melhor preço, voltaremos a essa 
ilustração para discuti-la com mais detalhes.

Consulte neste manual de treinamento: Como funciona o Melhor preço – Nova avaliação da 
ilustração na página 114.
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Preço calculado
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C3C3

B3B3
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E1E1

Melhor grupo
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BC2BC2
B3B3

Melhor preço**
selecionado

E1E1

E1E1

E2E2

Listas
exclusivas

E1E1

Melhor lista 
selecionada
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Manutenção de listas de preços

Menu número 1.10.1.1

Categoria de quebras de preços

• As categorias de quebras de preços permitem atribuir quebras de preços por volume para 
múltiplos itens.

– Os descontos podem ser calculados com base na quantidade ou no valor pedido em 
múltiplas linhas de uma ordem ou de uma cotação de vendas.
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1.10.1.1 – Manutenção de listas de preços – Categoria de 
quebra de preços

A categoria de quebra de itens agrupa os itens para 
obter uma melhor quebra na quantidade. Se uma 

categoria de quebra for especificada, ela será exibida 
em Manutenção do cadastro de itens 1.4.1 ou 

Manutenção de dados de itens 1.4.3.
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• A categoria de quebra por itens é usada para classificar ou agrupar os itens que precisam ser 
reunidos para obter uma melhor quebra por quantidade.

– Se uma categoria de quebra for especificada, ela será exibida em Manutenção do cadastro 
de itens 1.4.1.1.

• Como as listas de preços podem ser medidas em função das categorias de quebra, pense em 
como os itens serão agrupados.

– As categorias de quebra podem ser definidas para corresponder a outros números de itens; 
o item com a categoria de quebra é adicionado às quantidades do outro item, mas não 
deverá receber os benefícios de preços propriamente ditos.

• Pode ser necessário definir alguns itens, de modo que as categorias de quebra correspondam 
ao número do item, dependendo de como as listas de preços foram configuradas.

Categoria de quebra

• Se deixada em branco (padrão), será usada a quantidade do item qualificado.

• Se uma categoria de quebra for especificada, somente os valores daquela categoria de quebra 
serão considerados para a lista de preços; é possível que essa quantidade seja zero.

• Uma linha qualifica se a categoria de quebra do arquivo Cadastro de itens corresponde à 
categoria de quebra em:

– uma lista de preços selecionada;

– outro item de linha da mesma ordem.

• Atribua nomes às categorias de quebras de preços como desejar, mas assegure-se de digitar os 
mesmos nomes nas listas de preços e em outros itens.

• Digite as categorias de quebra em Manutenção de listas de preços 1.10.1.1 e Menu 
Manutenção do cadastro de itens 1.4.1.1. 
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Manutenção do cadastro de itens

Menu número 1.4.1.1

Quase todas as funções usam números de itens, de modo que o registro de cadastro de itens é 
importante.

Categoria de quebra de preços

• Determina os preços com base nas quantidades combinadas de múltiplos itens.

• Atribui uma categoria de quebra de preços:

– a uma lista de preços ao qual um item acessório pertence;

– ao cadastro de item do item principal de um item acessório.

• O preço do item acessório é baseado na quantidade do item final.
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1.4.1 – Manutenção do cadastro de itens – Categoria de 
quebra de preços
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Estabelecer preço para o acessório com base na categoria de quebra do item final

Exemplo:  

1 100 bicicletas verdes são pedidas na linha 1.

2 100 bicicletas vermelhas são pedidas na linha 2.

3 200 refletores para bicicletas são pedidos na linha 3.

– O preço das bicicletas deve ser estabelecido com base na quantidade total de bicicletas 
vendidas.

– Os refletores devem receber uma quebra de preço por quantidade com base nas 200 
bicicletas pedidas.

– As bicicletas não devem receber uma quebra de preço por quantidade com base nos 200 
refletores.

Para implementar essa situação, são necessários três itens no cadastro de itens: bicicletas 
vermelhas, bicicletas verdes e refletores, então:

• designe a categoria para as bicicletas vermelhas e verdes no campo de categoria de quebra;

• deixe a categoria de quebra para os refletores em branco, no cadastro de itens;

• configure duas listas de preços, uma para a categoria genérica de bicicletas e outra para o item 
acessório.

A lista de preços para a determinação de preços de bicicletas por quantidade total pedida requer a 
mesma designação no campo de categoria de quebra que foi usado no cadastro de itens.

• Use uma tabela de preços para definir os descontos para a quantidade total somente de 
compras de bicicletas.

– A lista de preços para os refletores faz referência:

ao número de item de refletor no campo Código do item e

bicicletas (ou outra designação), no campo de categoria de quebra da lista de preços.

Use a tabela de preços dessa lista de preços para definir descontos no preço de venda de refletores 
com base no número total de bicicletas pedidas e definir as quantidades a serem acumuladas em 
uma mesma ordem ou em todas as ordens abertas.
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Manutenção de listas de preços

Menu número 1.10.1.1

Ao determinar o Melhor preço, o sistema consulta vínculos entre os códigos de clientes e itens. Se 
nenhum vínculo for encontrado, ele utiliza o preço padrão do Cadastro de itens. Além disso, o uso 
de listas de preços permite esquemas de descontos múltiplos ou preços promocionais.

• Os preços com desconto e os da lista devem estar na mesma moeda da ordem.

Lista de preços

Digite um nome ou número para uma lista de preços.
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1.10.1.1 – Manutenção de listas de preços – Tipo Lista

O tipo de lista vinculado a essa estrutura de lista de preços.
Os tipos são provisão, condições de pagamento, desconto %, 

valor do desconto, lista de fretes, condições de frete, 
preço de lista, margem e preço líquido.

A descrição será impressa nas ordens 
de vendas e nas faturas se o indicador 

de impressão = Sim
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Código de análise/cliente

Pode ser um dos seguintes:

– um Código de análise que se aplica aos clientes;

– um endereço de embarque específico de um cliente;

– <branco> para aplicar a lista de preços a todos os clientes.

Código de análise/item

Pode ser um dos seguintes:

– um número do item;

– um código de análise;

– <branco> para aplicar a lista de preços a todos os itens.

Moeda

Os códigos da lista de preços da tabela de descontos identificam uma estrutura de preços, 
definindo preços específicos, descontos e markup de preços em níveis de quantidades 
diferentes.

• Tabelas de descontos tipo P (preço).

– Podem ser determinadas em função da moeda base da empresa ou de qualquer outra 
moeda.

• Preços tipo D (percentual de desconto).

– São descontados da lista de itens ou do preço base.

• Preços tipo M (percentual de markup).

– São porcentagens adicionadas ao custo contábil do item.

• Listas tipo L (lista de preços).

– Define um preço base para o item, em vez de usar Manutenção do cadastro de itens 
1.4.1.1.

• A cada cliente pode ser atribuída uma:

– Tabela de preços (listas de preços do tipo L).

– Tabela de descontos (listas de preços tipo D, M ou P).

Observação:  Essas listas fornecem o padrão para ordens de clientes em vez de cotações de 
vendas, ordens de vendas e linhas de requisição de ADMs. Os preços derivados dessas tabelas 
podem ser alterados nas linhas de ordens individuais.
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• As listas de preços podem ser configuradas para:

– todos os itens e produtos;

– todos os itens de uma linha de produto;

– um item específico;

– um item e uma unidade de medida específicos;

– qualquer uma das opções acima, para uma determinada moeda;

– qualquer uma das opções acima, válida somente para uma faixa de datas especificada.

• O preço base é expresso em função da moeda base.

– Use listas de preços tipo P ou L para registrar preços em outras moedas.

UM

A unidade de medida associada a essa estrutura de lista de preços. Esse campo pode ser 
deixado em branco se o preço se aplicar a qualquer unidade de medida.

Início

O primeiro dia em que essa lista de preços está em vigor. Se deixado em branco, a lista de 
preços estará em vigor em qualquer data anterior à data de expiração.

Expiração

O último dia em que essa lista de preços está em vigor. A data deve ser posterior ou igual à 
data de início. Se deixado em branco, não haverá uma data de expiração.

Descrição

Uma descrição resumida dessa lista de preços. A descrição é impressa nos documentos do 
cliente (ordens de vendas e faturas) se o indicador de impressão = Sim. Campo opcional; pode 
ser deixado em branco.
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Tipo de lista

• O campo Tipo de Lista de Manutenção de listas de preços 1.10.1.1 determina o tipo de 
desconto:

– descontos são porcentagens tiradas do preço da lista (conforme especificado no arquivo de 
itens);

– margem (markups) são porcentagens adicionadas ao custo do item no local da ordem;

– tabelas de preços tipo lista fornecem o histórico dos preços e definem preços mínimos/
máximos permitidos;

– listas de preços do tipo de lista Preço de Lista são a base para a lógica de preços.

Observação:  As listas de preços do tipo de lista Preço de Lista devem ser configuradas com Tipo 
de combinação Associável.
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1.10.1.1 – Manutenção de listas de preços – Preço de Lista

As listas de preços do tipo de lista Preço de Lista são a 
base para a lógica de preços. Elas devem ser configuradas 

com o tipo de combinação Associável.
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• A seleção de tipo de lista também determina:

– qual quadro de tabela de descontos aparece durante a criação da lista de preços;

– se as informações contábeis específicas da lista de preço podem ser inseridas.

• As informações de controle de tipos de lista inseridas na lista de preços e como essas 
informações são usadas.

– Condições de pagamento

– Condições de frete

– Lista de fretes

– Provisão

Observação:  A lista de preços do tipo de lista Provisão funciona como as listas de preços de 
descontos, exceto que em vez de reduzir uma porcentagem do preço da lista, faz com que uma 
porcentagem do preço líquido seja acrescida em uma conta específica, sem afetar o cálculo do 
preço líquido.

Tipo de quantidade

• O tipo de quantidade a ser usado para determinar quebras de quantidade no detalhe da lista de 
preços.

– Se tipo de quantidade = quantidade, as quebras de preços são determinadas pelo número 
de itens solicitado.

– Se tipo de quantidade = valor, as quebras de preços são baseadas no preço da lista de itens.

Tipo de combinação

O novo Melhor preço possível de um item de linha é determinado considerando-se descontos 
múltiplos e combinando-se vários descontos. Múltiplas listas de preços podem ser aplicadas.

O sistema considera o seguinte para determinar qual o Melhor preço a ser utilizado:

• Base

– As listas de preços base são exclusivas em ralação a outras listas de preços base.

• Combinável

– Criada para ser combinada com outras listas e com listas de preços base.

• Combinável com base

– Não foi criada para ser combinada com nenhuma outra lista de preços, exceto com listas 
de preços base.
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• Exclusiva

– Totalmente exclusiva e não pode ser combinada com nenhuma outra lista de preços.

• As listas com tipo de lista margem (markup) e Preços Líquido devem ser do tipo de 
combinação Base ou Exclusiva.

• As Tabelas com tipo Preços de Lista fornecem o histórico dos preços e definem os preços 
mínimo/máximo.

– As listas de preço tipo de lista Preços de Lista devem ser configuradas com tipo de 
combinação Associável.

• As listas de preço tipo de lista Provisão podem ser criadas com:

– qualquer TIPO DE COMBINAÇÃO válido de lista de preços do tipo Provisão OU

– listas de preços de outros tipos de lista.

Observação:  O TIPO DE COMBINAÇÃO é ignorado, uma vez que a lista de preços tipo 
Provisão não afeta o cálculo do Melhor preço líquido.

Ordem líquida mínima

O valor mínimo de ordem requerido para essa lista de preços é usado para definir preços 
diferentes em diferentes quantidades da ordem. 

Exemplo:  Você pode oferecer um desconto de 10% nas vendas de 0 a 99 unidades e um desconto 
de 15% nas vendas de 100 unidades ou mais.

15 níveis diferentes são permitidos para cada tipo de lista de preços (preços, descontos ou 
margem específicos). Cada lista de preços deve conter pelo menos um preço.

Observação:  Se a Ordem líquida mínima não for atendida, o sistema emitirá um aviso.

Digite os níveis em ordem crescente. Se oferecer um desconto de 10% nas vendas de 0 a 99 
unidades e um desconto de 15% nas vendas de 100 unidades ou mais, você pode inserir a lista 
de preços do tipo Desconto% como: 

– Qde mín.: [0]

– Valor: [10]

– Qde mín.: [100]

– Valor: [15]

O sistema interpreta isso como 0 a 99, desconto de 10% e 100 a 9999999, desconto de 
15%.
© Copyright 2001 by QAD Inc. Todos os direitos reservados.



106 MANUAL DE TREINAMENTO DO MFG/PRO — MELHOR PREÇO
Quantidade máxima

• A quantidade máxima usada como teto. Esse campo e o tipo de quantidade estão ligados; pode 
ser quantidade ou valor.

– O padrão é zero (se for zero, ele não será usado).

– Se a quantidade de um determinado item exceder a quantidade máxima, a lista de preços 
não será usada.

Observação:  A Qtd máx. não funciona com uma lista de preços com um tipo de valor Preço de 
lista. Digitar a Qde máx. para uma lista de preços com um tipo de valor Preço de lista não terá 
efeito.

Categoria de quebra

Como as listas de preços podem ser medidas em função das categorias de quebra, pense em como 
os itens serão agrupados. 

• A quebra por quantidade se dará na unidade de medida da lista de preços se a unidade de 
medida for deixada em branco na lista de preços.

• Você deve especificar qual cliente é o cliente utilizado para estabelecer o preço.

– Se houver um registro mestre de clientes, o cliente do endereço de entrega será o cliente 
para o qual será estabelecido o preço.

– Caso contrário, o cliente do endereço de embarque será o cliente para o qual será 
estabelecido o preço.

• A categoria de quebra por itens agrupa os itens para obter uma melhor quebra por quantidade.

– Se uma categoria de quebra for especificada, ela será exibida em Menu Manutenção do 
cadastro de itens 1.4.1.1.

– Somente a quantidade ou os valores dessa categoria de quebra serão considerados para a 
lista de preços.

Observação:  É possível que essa quantidade seja zero.

– As categorias de quebra podem ser definidas para corresponder a outros números de itens.

– Pode ser necessário definir alguns itens, de modo que as categorias de quebra 
correspondam ao número do item.

Desconto configurado

• Se Sim, o preço se aplica a tudo em um produto configurado ao estabelecer o preço para um 
item configurado.

• Se Não (padrão), a lista de preços é aplicada somente ao componente que se qualifica.
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Observação:  Se não estiver sendo estabelecido preço para um item configurado, esse campo será 
ignorado.

Manual

• Se Manual = Sim, o nome da lista de preços deverá ser inserido no campo Lista de preços 
manual em:

– ordens de vendas;

– cotações de vendas;

– simulação;

– outras consultas ou outros procedimentos em que esse campo possa ser exibido.

• Outros critérios de listas de preços e a lógica de Melhor preço ainda se aplicam.

– Especificar uma lista de preços manual não garante que uma lista de preços manual seja 
aplicada.

Observação:  Somente pode ser especificada uma lista de preços manual de cada vez.

Ordens máximas

• O número de vezes que essa fixação de preço deve ser usada (somente para referência).

• Para ver com que freqüência essa lista é usada:

– revise o relatório do histórico de preços ou

– Consulta de listas de preços por cliente 1.10.1.5.

Observação:  Esse campo é normalmente usado com as listas de preços manuais quando o uso de 
uma lista de preços específica é limitado (por exemplo compradores novos, vendas anuais, etc.). 
Quando a lista de preços já tiver sido usada pelo número de vezes permitido, ela deverá ser 
desativada, definindo-se a data de expiração dos preços.
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Margem (Markup)

• Uma lista de preços pode ser configurada com um tipo de lista Margem (Markup).

• Margens (Markups) são porcentagens adicionadas ao custo do item no local da ordem.
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1.10.1.1 – Manutenção de listas de preços – Margem (Markup)

Porcentagens adicionadas ao
custo do item no local da ordem
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Seqüência de descontos

• O padrão é 10.

• Quando múltiplas listas de preços são combinadas, esse campo controla a alocação do valor do 
desconto.

• Os descontos são aplicados na ordem da seqüência de descontos.

Observação:  Isso não é importante na determinação do preço líquido; entretanto é importante 
para determinar o valor lançado na contabilidade de cada lista de preços.

Exemplo:  Se um desconto de 20% e um desconto de 30% forem aplicáveis a um item de $200 e o 
desconto de 20% tiver um número de seqüência inferior, essa lista de preços obteria um valor de 
desconto de $40 (200 x 0,20) e o desconto de 30% receberia um valor de desconto de $48 (160 x 
0,30).
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1.10.1.1 – Manutenção de listas de preços – Seqüência de descontos

Os descontos são aplicados na 
ordem da seqüência de descontos
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• Ignore as seqüências de descontos se:

– estiver usando combinações de descontos cumulativos (adicionados) em vez de em 
cascata (multiplicados) ou

– não estiver usando as contas da lista de preços.

• As listas de preços com o mesmo número de seqüência têm descontos divididos igualmente.

– No exemplo acima, ambas as listas de preços obteriam um valor de desconto de $44.

• Aos descontos manuais é atribuída a seqüência de descontos 999.

• Os descontos mais importantes devem obter números de seqüência inferiores.

• As seqüências de descontos controlam como os custos de descontos são distribuídos.

– Pense cuidadosamente a respeito de suas configurações.

Observação:  Embora as seqüências de descontos sejam independentes dos tipos de combinações 
das listas de preços, assegure-se de que suas listas de preços de tipo base tenham números de 
seqüências inferiores aos das listas de preços combináveis e não-combináveis.

Impressão

Sim (padrão) ou Não. Indica se essa lista de preços deve ser mostrada em documentos impressos.

Observação:  Quando os documentos são impressos, você indica se as informações sobre 
descontos são impressas ou não. Mesmo que seja Sim, somente as listas de preços com o indicador 
de impressão = Sim serão impressas. Além disso, o indicador de impressão é armazenado no 
histórico de preços. A alteração desse indicador não afetará os documentos que já tiverem preços 
estabelecidos.

Grupo de custo

Os códigos de grupos de custos identificam grupos específicos de custos de produtos e devem ser 
únicos.

• Se especificado, os custos de itens associados a esse grupo de custo serão usados como base 
para o markup de preço.

– Se deixado em branco, serão usados os custos contábeis padrão.

– Se nenhum preço for encontrado para um item, a lista de preços será ignorada.

Observação:  Manutenção de listas de preços tem os campos Tipo de promoção e Promoção, na 
tela. a manutenção desses campos é efetuada por Administração Avançada de Preços (APM). A 
Manutenção de listas de preços não pode atualizar ou excluir listas de preços geradas pelo APM.
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Provisão

• O lançamento de valores de provisões é um adicional dos valores normais de transações 
lançadas.

• Os números de contas de provisões e de despesas são especificados no quadro Informações 
sobre contabilidade.
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1.10.1.1 – Manutenção de listas de preços – Provisão

Uma porcentagem do preço líquido pode ser provisionada em 
uma conta específica, sem afetar o cálculo do preço líquido
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Quantidade mínima (Qde mín)

As quantidades de descontos são calculadas especificando-se a quantidade ou o valor mínimo.
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1.10.1.1 – Manutenção de listas de preços – Provisão
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Condições de pagamento

• As condições de pagamento são especificadas para uma ordem ou uma cotação, 
independentemente de outros descontos.

• Deve haver somente um grupo de condições de pagamento para a ordem inteira.

Observação:  As condições definidas por último são as aplicadas.

Lista de fretes

• Uma lista de fretes é especificada para uma ordem individual ou um item de linha da cotação, 
independentemente do desconto.

Condições de frete

• As condições de frete são especificadas para uma ordem ou cotação, independentemente do 
desconto.
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1.10.1.1 – Manutenção de listas de preços – Condições de 
pagamento
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Como funciona o Melhor preço – Nova avaliação da ilustração

Como o MFG/PRO utiliza as listas de preços

No Melhor preço, descontos múltiplos são considerados e descontos aplicáveis são combinados 
para determinar o Melhor preço líquido possível para um item de linha, conforme ilustrado acima. 
Múltiplas listas de preços podem ser aplicadas. O melhor desconto é o:

• Melhor preço base mais todos os descontos combináveis ou

• Melhor preço base mais a melhor lista de preços base combinável ou

• a melhor lista de preços exclusiva.
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Quando o sistema tiver encontrado todas as qualificações de listas de preços, ele então determina 
quais combinações resultam no Melhor preço. As regras para combinação de listas de preços são 
baseadas no campo Tipo de combinação em Manutenção de listas de preços 1.10.1.1.

Exemplo:  

1 A lista tipo preço de lista (se houver) tem um:

• preço inicial de vendas de $10,00;

• preço mínimo de $2,00 (não pode ser vendido por menos do que $2,00);

• preço máximo de $15,00 (não pode ser vendido por mais de $15,00).

2 As listas de preços base são comparadas.

• B1 = 0% de desconto;

• B2 = 10% de desconto;

• B3 = 20% de desconto.

B3 oferece o melhor desconto (20%) e avançará para o próximo nível.

3 Todas as qualificações de listas de preços Associáveis são combinadas para determinar o valor 
do desconto.

• C1 = 2%;

• C2 = 3%;

• C3 = 4%.

– Desconto total: 2 + 3 + 4 = 9%

4 O desconto da lista de preços base (B3 = 20%) e o total de descontos de todas as qualificações 
de listas combináveis são combinados.

• B3 (20%) + C1 (2%) + C2 (3%) + C3 (4%) = 29%, para um preço de $7,10.

5 As listas de preços base combináveis são comparadas.

• BC1 = 8%;

• BC2 = 10%.

– BC2 oferece o Melhor preço (10% de desconto).

6 A lista de preço base combinável BC2 (10%) é combinada com a melhor lista de preços base 
combinável B3 (20%).

• BC2 (10%) + B3 (20%) = 30%

Até agora, esse é o Melhor preço. Compare:
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• B3 (20%) + C1 (2%) +C2 (3%) +C3 (4%) = 29%.

• B2 (10%) + B3 (20%) = 30%.

7 Compare todas as qualificações de listas de preços exclusivas.

• E1 = 50%;

• E2 = 30%.

E1 oferece o melhor desconto. Compare:

• E1 = 50%;

• B2 (10%) + B3 (20%) = 30%.

E1 oferece o Melhor preço de $5,00 ($10,00 x 0,50). Se E1 custasse menos do que $2,00, 
o preço de venda seria $2,00.

O preço final está dentro da faixa de valores mínimo ($2,00) e máximo ($15,00) na lista de 
preços Preço de lista.

Criação do Melhor preço de lista

O sistema avalia cada lista de preços tipo Preço de Lista aplicável. Se mais de um for encontrado, 
será usado o menor preço. Se nenhuma lista tipo Preço de Lista for encontrada, será usado o 
conteúdo do campo Preço do arquivo de cadastro de itens. O preço é armazenado no campo Lista 
Preço da lista da ordem ou da cotação de vendas.

Criação do Melhor preço líquido

O sistema acessa cada % de desconto, Valor do desconto, Margem (Markup) e Preço líquido de 
cada lista de preços aplicável. A seguir, determina qual combinação produz o menor preço. As 
regras para combinação de listas de preços são baseadas no campo Tipo de combinação em 
Manutenção de listas de preços. Os campos Desconto e Preço líquido são então atualizados na 
ordem ou na cotação de vendas.

Modificação de preços para o mínimo ou o máximo

Se o Preço líquido calculado em uma ordem de vendas for superior ao preço máximo ou inferior ao 
preço mínimo (definido nas listas de preços tipo Preço de lista em Manutenção de preços de listas), 
o Preço líquido na ordem ou na cotação de vendas é ajustado.
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Substituição manual de preços calculados

Os campos Lista Preço, Descontos e Preço líquido podem ser alterados manualmente em uma 
ordem ou uma cotação de vendas (se você tiver senha de acesso a esses campos). Quando isso 
ocorre, o sistema registra um desconto manual, que é a diferença entre o preço gerado pelo sistema 
e o preço digitado.
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Relatórios de listas de preços

Menu número 1.10.1.3

• A maioria dos relatórios e das consultas pode ser selecionada e ordenada pelas faixas de 
códigos de itens/clientes.

• Consulte também Consulta de listas de preços 1.10.1.2 e Relatório de preços por ordem de 
vendas 7.15.7.

– Mostra os detalhes da determinação de preços para ordens de vendas, incluindo os 
descontos usados para chegar ao preço líquido.
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1.10.1.3 – Relatórios de listas de preços
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Consulta de listas de preços por cliente

Menu número 1.10.1.5

• Mostra detalhes da lista de preços ordenados por código de clientes.

– Sim = Exibe listas de preços manuais.

– Não = Exibe todas as listas de preços.
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1.10.1.5 – Consulta de listas de preços por cliente
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Consulta de listas de preços por item

Menu número 1.10.1.6

• Detalhes da lista de preços ordenados por código de itens.

• O número de itens é usado para determinar o preço.

– A maioria dos relatórios e das consultas pode ser selecionada e ordenada pelo número de 
itens.

• Os códigos de itens são usados em todo o sistema.

– Esses são os itens armazenados no estoque, comprados, manufaturados, vendidos e 
consertados.

• Os números de itens devem ser números válidos em Manutenção do cadastro de itens 1.4.1.1.
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1.10.1.6 – Consulta de listas de preços por item

O número do item é usado para acomodar a fixação do preço.
A maioria dos relatórios e das consultas pode ser selecionada e 

ordenada pelo número de itens.
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Cópia de listas de preços – Lista de preços originais

Menu número 1.10.1.8

A Cópia de listas de preços permite criar com rapidez novas listas de preços com base nas já 
existentes.

• Copia uma lista de preços em qualquer moeda.
• Ajusta as listas de preços já existentes com preços aumentados ou diminuídos.
• Faz uma cópia da lista de preços original sob o código da lista de preços de destino com uma 

data inicial de hoje.

Os preços específicos (Preço da lista de tipos de valor ou Preço líquido) são multiplicados pelo 
Percentual de ajuste e pela Taxa de câmbio da moeda e então arredondados para o número 
especificado de casas decimais. As porcentagens de desconto e de markup são copiadas como 
aparecem na lista de preços original.
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1.10.1.8 – Cópia de listas de preços – Lista de preços 
originais

Código de identificação da lista de preços sendo usado 
para obter as informações sobre preços e moeda
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Cópia de listas de preços – Lista de preços de destino

Menu número 1.10.1.8

A Cópia de listas de preços faz uma cópia da lista de preços original sob o código da lista de 
preços de destino com a data de início de hoje. 

• As listas de preços original e de destino podem ser iguais.
• O MFG/PRO insere:

– uma data de início efetiva na lista de destino e
– uma data final efetiva na lista original.

• Elimine a Tabela de descontos de destino já existente ou simplesmente adicione a ela.

Os preços específicos são multiplicados pelo Percentual de ajuste e pela Taxa de câmbio da moeda 
e então arredondados para o número especificado de casas decimais. As porcentagens de desconto 
e de margem (markup) são copiadas como aparecem.
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1.10.1.8 – Cópia de listas de preços – Lista de preços-alvo

Código de identificação da lista de preços para a qual são 
copiadas as informações sobre preços da lista de preços originais

Escolha somente uma opção de arredondamento
© Copyright 2001 by QAD Inc. Todos os direitos reservados.



CONFIGURAÇÃO DO MELHOR PREÇO 123
Arquivos de controle
Além de definir listas de preços e associá-los a clientes e fornecedores, várias definições do 
arquivo de controle afetam como as listas de preços são usadas no sistema. Três arquivos de 
controle são afetados:

• Arquivo de controle de preços 1.10.1.24.

• Arquivo de controle de cotações de vendas 7.12.24.

• Arquivo de controle de ordens de vendas 7.1.24.

PR-SU-710
próximo

Arquivo de 
controle de preços

Códigos de
análises

Descontos por
volume

Listas de preços

Arquivo de controle
de cotações 

de vendas

Arquivo de controle
de ordens de vendas

Configuração do Melhor preço

Arquivo de 
controle de preços

1.10.1.24

Arquivo de 
controle de preços

1.10.1.24
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Arquivo de controle de preços

Menu número 1.10.1.24

Tipo de combinação de descontos

Esse indicador se aplica a todos os módulos do sistema. Se Tipo de combinação de desconto 
estiver definido como Cumulativo, a seqüência de desconto não terá efeito.

• Descreve o que o sistema faz quando múltiplas listas de preços se aplicam.

– Os descontos em cascata (padrão) são multiplicados.

– Os descontos cumulativos são adicionados.

Exemplo:  Se a linha se qualificar para um desconto de 20% e um desconto de 30%, Em cascata 
produzirá um desconto de 44% (0,7 x 0,8) e Cumulativo produzirá um desconto de 50% (20 + 30).
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1.10.1.24 – Arquivo de controle de preços – Tipos de 
combinação

• Os descontos em cascata são multiplicados
• Os descontos cumulativos são adicionados
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Regeneração automática do código de análise

Se esse indicador = Sim e novos clientes e itens forem adicionados, o sistema:
• faz uma regeneração automática de códigos de análise;
• examina as regras dos códigos de análise já existentes e vincula para determinar quais códigos 

de análise devem se aplicar.

Se esse indicador = Não, esses códigos de análise não serão determinados até que a função 
Construir detalhes do código de análise 1.8.19 seja executada.

Observação:  No momento da inicialização ou ao adicionar vários novos clientes, é mais rápido 
desativar a Regeneração automática até que todos os clientes sejam adicionados e executar o 
Utilitário de regeneração uma única vez, no final. Se um grande número de códigos de análise 
estiver em uso, a criação automática de códigos de análise pode levar um tempo considerável para 
ser executada. Execute o utilitário de regeneração de códigos de análise em períodos programados, 
fora do expediente.
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1.10.1.24 – Arquivo de controle de preços – Regeneração do 
código de análise

Se Não, Criação de detalhes do código de 
análise 1.8.19 deverá ser executado após os 
novos clientes e itens serem adicionados. Se 
Sim, quando novos clientes ou itens forem 
adicionados, o sistema os adicionará
automaticamente aos códigos de análise já
existentes.
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Data de preço padrão de cotação (ordem de compra)

As opções são: Data de vencimento, Data da ordem (padrão), Data desejada, Data prometida.

• O campo de data especificado no cabeçalho da cotação é usado como a data efetiva de preços 
padrão.

• Com novas cotações de vendas, a data efetiva de preços é padronizada para a data especificada 
no arquivo de controle.

• As datas efetivas de início e de fim em uma lista de preços determinam quando seus preços são 
válidos.

• O sistema usa a data do estabelecimento de preços do cabeçalho da cotação como a data do 
estabelecimento de preços padrão em cada item de linha.

– Usado para pesquisar preços aplicáveis para o item de linha.
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1.10.1.24 – Arquivo de controle de preços – Cotações de 
vendas
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• Em uma cotação de vendas, Data da ordem é usado para fazer referência ao campo 
denominado Data da cotação.

– Indica o dia em que a cotação é inserida no sistema.

Observação:  Variar data do estabelecimento de preços por linha de OC no Arquivo de controle 
de cotações de vendas 7.12.24 determina se a data do estabelecimento de preços pode ser 
modificada para cada item de linha ou se a data do estabelecimento de preços do cabeçalho se 
aplica a todos os itens de linha e não pode ser alterada.

Estabelecer preço da cotação por linha

Mostra se o sistema deve estabelecer preço para cada linha, à medida que for inserida, ou aguardar 
até o final da ordem.

• Como linhas subseqüentes podem afetar as linhas já inseridas, as informações sobre preços 
podem ser atualizadas.

Exemplo:  Quando as linhas 1 e 2 se referirem ao mesmo item (ou à mesma categoria de quebra), 
a quantidade combinada pode qualificar a linha 1 para outras listas de preços com preços 
melhores.

Observação:  Se você espera que essa reavaliação de preços aconteça com freqüência ou se não 
precisa conhecer os preços à medida que insere uma cotação ou uma ordem, é possível economizar 
tempo permitindo que o sistema retenha as decisões sobre preços para o final da ordem.

Fator de arredondamento de cotação

• O número de decimais (o padrão é 3) para arredondar os fatores de desconto para exibição em:

– Manutenção de ordens de vendas 7.1.1.

– Manutenção de cotações de vendas 7.12.1.

• Esse campo é efetivo somente quando:

– o campo Exibir descontos de OV ou

– o campo Exibir descontos de OC estiver definido como FATOR.

Observação:  Esse campo afeta somente a exibição do campo Fator de desconto.

Exibir descontos de cotação como

Selecione a opção (desconto ou fatores) para exibir a quantidade de descontos da ordem por 
porcentagem de desconto ou por fator.
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Data do estabelecimento de preços padrão da OV

As opções são: Data de vencimento, Data da ordem (padrão), Data desejada, Data prometida.

• O campo de data especificado no cabeçalho da ordem de vendas é usado como a data efetiva 
de preços padrão.

• Quando uma nova ordem de vendas é inserida, a data efetiva de preços é padronizada para a 
data no arquivo de controle.

• As datas efetivas de início e de fim em uma lista de preços determinam quando seus preços são 
válidos.

• O sistema usa a data do estabelecimento de preços do cabeçalho da ordem como a data do 
estabelecimento de preços padrão em cada item de linha.

– Usado para pesquisar preços aplicáveis para o item de linha.
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1.10.1.24 – Arquivo de controle de preços – Ordens de vendas
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Observação:  Variar data do estabelecimento de preços por linha de OV no Arquivo de controle 
de ordens de vendas 7.1.24 determina se a data do estabelecimento de preços pode ser modificada 
para cada item de linha ou se a data do estabelecimento de preços do cabeçalho se aplica a todos os 
itens de linha e não pode ser alterada.

Estabelecer preço de OV por linha

Mostra se o sistema deve estabelecer preço para cada linha, à medida que for inserida, ou aguardar 
até o final da ordem.

• Linhas subseqüentes podem afetar as linhas inseridas anteriormente.

Exemplo:  As informações sobre preços podem ser atualizadas quando as linhas 1 e 2 pertencerem 
ao mesmo item ou à mesma categoria de quebra. (Por exemplo, a quantidade combinada pode 
qualificar a linha 1 para outras listas de preços com melhores preços.)

Observação:  A definição desse campo determina a definição inicial do campo Estabelecimento 
de preços para a linha quando uma nova ordem de vendas ou uma ADM for inserida no sistema.

Fator de arredondamento de OV

Esse campo diz ao sistema o número de decimais para arredondar (o padrão é 3) fatores de 
Desconto para exibição em Manutenção de ordens de vendas 7.1.1 e Manutenção de cotações de 
vendas 7.12.1.

Efetivo somente quando:

• o campo Exibir descontos de OV ou 

• o campo Exibir descontos de OC estiver definido como FATOR.

Exibir descontos de OV como

Esse campo mostra a opção (desconto ou fator) para exibir ordens de vendas.
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Prefixo de promoções

Esse prefixo distingue listas de preços geradas por APM a partir de listas de preços de Manutenção 
de listas de preços 1.10.1.1.

• Quando o indicador Integrar com APM no Arquivo de controle de ordens de vendas 
7.1.24 = Sim.

– Os códigos da lista de preços gerados por APM usam o Prefixo de promoções.

• Não tem efeito quando o indicador Integrar com APM no Arquivo de controle de ordens de 
vendas = Não.
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1.10.1.24 – Arquivo de controle de preços – Prefixo 
promoções

Distingue listas de preços geradas por APM de
listas de preços de Manutenção de listas de preços 1.10.1.1
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Arquivo de controle de cotações de vendas

O Arquivo de controle de cotações de vendas ativa uma regra opcional de que itens podem ser 
usados somente se tiverem uma lista de preços válida.
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Arquivo de controle de cotações de vendas

Menu número 7.12.24

Tabela de preços requerida

Quando Tabela de preços requerida = Sim, somente os itens de uma lista de preços já existente 
poderão ser inseridos e somente se a lista de preços, o item, a unidade de medida e a moeda 
corresponderem. Se uma lista de preços for requerida, então ela deve corresponder ao número do 
item.

• Quando Tabela de preços requerida = Não, os itens poderão ser inseridos se houver ou não 
uma lista de preços.

• Os preços podem ser substituídos, exceto se o campo estiver protegido por senha.
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7.12.24 – Arquivo de controle de cotações de vendas

Sim = somente itens de uma lista de preços já existente podem ser inseridos
Não = os itens podem ser inseridos se houver ou não uma lista de preços
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A requisição de tabelas de preços controla quais itens podem ser pedidos ou comprados e as 
unidades de medida dos clientes/fornecedores.

Variar data do estabelecimento de preços por linha de cotação

A data do estabelecimento de preços determina a data efetiva a ser usada na pesquisa por preços 
aplicáveis para o item de linha.

• Determina se a data do estabelecimento de preços pode ser modificada para cada item de linha 
de uma cotação de vendas.

• Durante a entrada do item de linha em Manutenção de cotação de vendas 7.12.1, uma janela 
sobreposta é exibida com os campos: 

– Data do estabelecimento de preços.

– Encargos financeiros.

– Reavaliação de preços.

– Manual.

• Se esse campo = Sim, os campos Data do estabelecimento de preços e Encargos financeiros 
poderão ser modificados para cada linha.

• Se Não, serão usados a data do estabelecimento de preços e os encargos financeiros 
especificados no cabeçalho da cotação.

A data efetiva do estabelecimento de preços padrão para um cabeçalho da ordem de vendas é 
determinada pela definição da Data do estabelecimento de preços padrão da cotação no Arquivo de 
controle de preços 1.10.1.24. Essa pode ser a data da cotação, a data de vencimento, a data 
desejada ou a data prometida.
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Arquivo de controle de ordens de vendas
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Arquivo de controle de ordens de vendas

Menu número 7.1.24

Há três campos no terceiro quadro do Arquivo de controle de ordens de vendas 7.1.24 que se 
referem ao Estabelecimento de preços da ordem de venda.

Tabela de preços requerida

Esse indicador determina com que rigor as listas de preços são usadas para controlar a entrada de 
ordens.

Se Tabela de preços requerida = Não, os itens poderão ser inseridos se houver ou não uma lista de 
preços.
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7.1.24 – Arquivo de controle de ordens de vendas

Se Não, os itens podem ser inseridos se houver
ou não uma tabela de descontos

Se Sim, somente os itens de uma lista de preços já
existente podem ser inseridos e somente se a lista 

de preços, o item, a unidade de medida 
e a moeda corresponderem
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Se Sim, somente os itens de uma lista de preços já existente poderão ser inseridos e somente se o 
item, a unidade de medida e a moeda da lista de preços corresponderem exatamente ao item, à 
unidade de medida e à moeda da ordem.

Observação:  Ao pesquisar um preço válido, o espaço em branco NÃO é considerado uma 
correspondência. Se as listas de preços estiverem configuradas com um item ou uma unidade de 
medida em branco, não será possível localizar um preço. Se você estiver estabelecendo preços com 
códigos de análise, esse indicador deverá ser definido como Não. Os preços podem ser 
substituídos, exceto se o campo estiver protegido por senha.

Tabela de descontos requerida

Esse indicador determina com que rigor as tabelas de descontos são usadas para controlar a entrada 
de ordens.

Se Tabela de descontos requerida = Não, os itens poderão ser inseridos se houver ou não uma lista 
de preços.

Se Sim, somente os itens de uma tabela de descontos já existentes poderão ser inseridos e somente 
se o item, a unidade de medida e a moeda da lista de preços corresponderem exatamente ao item, à 
unidade de medida e à moeda da ordem. 

Variar data do estabelecimento de preços por linha de OV

Determina se a data do estabelecimento de preços pode ser alterada por linha em uma ordem de 
vendas. (A data do estabelecimento de preços padrão para todas as ordens de vendas é definida no 
Arquivo de controle de preços 1.10.1.24.)

• Durante a entrada do item de linha nos módulos Manutenção de ordens de vendas 7.1.1 e 
Manutenção de ADMs 11.7.1.1 (somente para linhas de requisição), uma janela sobreposta é 
exibida com quatro campos relacionados ao estabelecimento de preços:

• Data do estabelecimento de preços.

• Encargos financeiros.

• Reavaliação de preços.

• Manual.

Se Variar data do estabelecimento de preços por linha de OV = Sim.

• Os campos Data do estabelecimento de preços e Encargos financeiros poderão ser modificados 
em cada linha.

Se Variar data do estabelecimento de preço por linha de OV = Não, 
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• Esse dois campos não poderão ser modificados.

– São usados a data do estabelecimento de preços e os encargos financeiros especificados no 
cabeçalho e não podem ser modificados.

A data do estabelecimento de preços determina a data efetiva a ser usada na determinação de 
preços aplicáveis ao item de linha. A data efetiva do estabelecimento de preços padrão para um 
cabeçalho da ordem de vendas é determinado pela definição da Data do estabelecimento de preços 
padrão da OV no Arquivo de controle de preços 1.10.1.24. Essa pode ser a data de vencimento da 
ordem, a data da ordem, a data desejada ou a data prometida. Para uma ordem do tipo ADM, a data 
efetiva do estabelecimento de preços padrão é sempre a data da ordem.
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Descontos por volume
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Manutenção de descontos por volume

Menu número 1.10.13

Os descontos por volume se aplicam a todas as cotações e ordens de vendas, linhas de produtos, 
itens de linha (estoque ou memo, débitos ou créditos) e a todos os clientes com o mesmo Tipo de 
cliente.

Os totais do ano até a data são obtidos dos registros do histórico de análises de vendas.

Um cliente nunca recebe um desconto menor do que o inserido no arquivo do cliente, a menos que 
ele seja substituído manualmente.
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1.10.13 – Manutenção de descontos por volume

Oferece um desconto por volume de vendas ou por volume de pedidos
individuais (1) ou por volume de vendas do ano até a data atual (2), que

substitui o desconto padrão para todas as ordens de um determinado cliente
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Tipo

Você pode obter um desconto por volume de vendas, por ordem individual ou por vendas do ano 
até a data, que substitui o desconto padrão para todas as ordens de um determinado cliente. O 
código de um único dígito deve ser 1 (volume do pedido) ou 2 (volume de vendas do ano até a data 
atual).

Moeda

• A moeda na qual é expresso o valor do desconto por volume.

– Normalmente, isso será sempre feito na moeda base de sua empresa.

• Os totais da ordem ou do ano até a data são convertidos nessa moeda.

– É utilizada a taxa de câmbio da moeda antes de determinar as porcentagens de desconto 
por volume.

Porcentagem de desconto

A porcentagem de desconto a ser usada em ordens ou clientes nesse nível de volume.

• Usada para definir descontos diferentes em diferentes volumes de vendas.

Exemplo:  Você pode oferecer um desconto de 10% nos volumes de vendas até $99.999 e 15% em 
vendas de $100.000 ou mais.

Observação:  Uma vez estabelecidos, os descontos por volume se aplicam a todos os clientes 
pertencentes ao mesmo Tipo de cliente. Se Tipo de cliente for deixado em branco aqui, então todo 
cliente cujo campo Tipo esteja em branco, em Manutenção do cliente será elegível para esse 
desconto, desde que satisfaça os outros critérios para o desconto por volume.

Os descontos por volume são calculados sempre que uma cotação de vendas, uma ordem ou uma 
fatura for inserida. Depois que todas as linhas da ordem de vendas tiverem sido inseridas, o 
sistema calcula o valor no qual basear o desconto por volume. Quando os descontos se basearem 
no volume da ordem, esse valor base será simplesmente o total de todos os itens de linha da ordem 
(incluindo memos e créditos).

Quando os descontos se basearem no volume de vendas do ano até a data, esse valor base será o 
valor das vendas do ano até a data mais essa venda. (Outras ordens abertas não são incluídas.)

O valor base é usado para acessar a porcentagem apropriada de desconto por volume. Essa 
porcentagem é usada somente se ela for maior do que a porcentagem normal de desconto do 
cliente.

Os descontos por volume são recalculados sempre que uma ordem for modificada.
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No exemplo acima, você deveria inserir descontos por volume como: [Valor] 0 [Desconto] 10% 
[Valor] 100.000 [Desconto] 15%

Pode-se estabelecer um número ilimitado de níveis de descontos por volume.

Observação:  Em Manutenção de ordens de vendas 7.1.1, o MFG/PRO exibe informações sobre 
despesas do total de itens de linha e calcula impostos, descontos opcionais para ordens e custos 
com frete.

Discutido no manual de treinamento a seguir: Gerenciamento de ordens de vendas.
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Consulta de descontos por volume

Menu número 1.10.14

Tipo de cliente

Um código opcional de classificação de clientes por tipo, RET para clientes de varejo e WHSL 
para atacadistas, por exemplo.

• Validado contra valores predefinidos inseridos em Manutenção de códigos genéricos 36.2.13, 
se houver.

• Tipo seleciona grupos de clientes para relatórios, em particular para relatórios de análises de 
vendas.

Observação:  Você pode se assegurar de que os códigos tenham sido digitados consistentemente, 
digitando os códigos permitidos em Manutenção de códigos genéricos 36.2.13. O sistema verifica 
os códigos digitados contra esses valores predefinidos, evitando a digitação de códigos incorretos.
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1.10.14 – Consulta de descontos por volume

Um código opcional de classificação de clientes
por tipo: RET para clientes de varejo e 
WHSL para atacadistas, por exemplo
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Exercícios de configuração do Melhor preço
Importante:  Os dados usados nestes exercícios podem não ser os mesmos que os mostrados nas 
capturas de telas desta lição.

Criação de listas de preços

Instruções: Complete o seguinte:

• Criação de uma Lista de preços com categorias de quebra.

• Criação de uma Lista tipo preços de lista.

• Criação de uma Lista de preços tipo condições de pagamento.
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Exercícios de configuração
© Copyright 2001 by QAD Inc. Todos os direitos reservados.



144 MANUAL DE TREINAMENTO DO MFG/PRO — MELHOR PREÇO
Criação de uma Lista de preços com categorias de quebra

Nesta tarefa, o preço de um acessório é descontado com base na quantidade vendida de outro item. 
Primeiramente, criamos uma lista de preços para o item acessório.

1 Digite o seguinte:

2 Pressione F2.

3 Digite o seguinte:

4 Pressione F2 até que o quadro da tabela de descontos seja exibido.

5 Digite o seguinte:

Utilize Manutenção de listas de preços 1.10.1.1.

6 Pressione F2 para salvar as alterações. Pressione Esc para retornar ao campo Lista de preços.

Lista de preços: ACC

Código do cliente: <em branco>

Código do item: 02-0010

Descrição: Lista de preço do acessório 02-0010

Tipo de valor: % de desconto

Tipo de quantidade: Quantidade

Tipo de combinação: Exclusiva

Categoria de quebra: 02-0005

Impressão: Sim

Quantidade mínima: 200

% de desconto: 25
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Criação de uma Lista tipo preços de lista

1 Crie uma lista de preços da lista, digitando o seguinte:

2 Pressione F2 para avançar para o próximo quadro.

3 Digite o seguinte

4 Pressione F2 para avançar para o próximo quadro.

Lista de preços: Revenda

Código do cliente/análise: <em branco>

Código do item/análise: 02-0005

Código da moeda: USD

UM: EA

Início: <em branco>

Expiração: <em branco>

Descrição: Lista de preços de revenda

Tipo de valor: Preço da lista

Tipo de quantidade: Quantidade

Tipo de combinação: Combinável

Ordem mínima líquida: <em branco>

Quantidade máxima: <em branco>

Categoria de quebra: <em branco>

Desconto configurado: Não

Manual: Não

Ordens máximas: 0

Seqüência de desconto: 10

Impressão: Sim

Comentários: Não
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5 Digite o seguinte:

6 Pressione F2 até que o cursor esteja no campo Lista de preços.

Criação de uma Lista de preços tipo condições de pagamento

1 Crie uma lista de preços de condições de pagamento, digitando o seguinte:

2 Pressione F2 para avançar para o próximo quadro.

Preço da lista: 2.00

Preço mínimo: 1.50

Preço máximo: 3.00

Lista de preços: Condições

Código do cliente/análise: Dist

Código do item/análise: <deixar em branco>

Código da moeda: USD

UM: EA

Início: <em branco>

Expiração: <em branco>

Descrição: Lista de preços do distribuidor

Tipo de valor: Condições de pagamento

Tipo de quantidade: Valor

Tipo de combinação: Combinável

Ordem mínima líquida: 0

Quantidade máxima: 0

Categoria de quebra: <em branco>

Desconto configurado: Não

Manual: Não

Ordens máximas: 0

Seqüência de desconto: 10

Impressão: Sim

Comentários: Não
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3 Pressione F2 para avançar para o próximo quadro.

4 Pressione F2 para salvar as alterações. Pressione Esc para retornar ao menu.

Simulação de preços

1 Para visualizar as informações sobre preços, digite o seguinte:

2 Pressione F2 para visualizar as informações sobre preços e lista de preços, tipo de valor, 
categoria de quebra, quantidade de quebra, unidade de medida e valor.

Utilize Consulta simulada de preços (O/V)1.10.1.13.

3 Pressione Esc para retornar ao menu.

Valor mínimo: 2.000,00

Condições de pagamento: 2/45–60

Cliente: 2222 2222

Local: Treinamento Treinamento

Número do item: 66-600 66-600

Quantidade da ordem: 15 3000

UM: EA EA

Manual: <em branco> <em branco>

Efetivo: <em branco> <em branco>

Moeda: USD USD

Quantidade acumulada: <em branco> <em branco>

Quantidade acumulada: <em branco> <em branco>

Mostrar só selecionados: Sim Sim

Saída: Janela Janela
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Processamento de uma ordem de vendas

Instruções: Complete o seguinte:

• Criação de uma ordem de vendas.

• Impressão de uma ordem de vendas.

• Visualização de detalhes de preços da ordem de vendas.

Criação de uma ordem de vendas

1 Com o cursor em Ordem, pressione F2. 

O sistema gera um número de ordem para essa ordem.

2 Consulte o campo Número da ordem e registre o número da ordem: ______________

3 Digite o seguinte:

Vendido para: 2222

4 Pressione F2 para avançar para a tela Entrada de itens.

5 No item de linha 1, digite o seguinte:

Número do item: 02-0005

Quantidade: 200

UM: EA

Utilize Manutenção de ordens de vendas 7.1.1.

6 Pressione F2 até que o sistema exiba 2 como o número de linha.

7 No item de linha 2, digite o seguinte:

Número do item: 02-0010

Quantidade: 250

UM: EA

8 Pressione F2 até que o sistema exiba 3 como o número de linha.

9 Pressione Esc até que o quadro de despesas apareça.

10 Pressione F2 até que o cursor esteja no prompt do número da ordem.

11 Pressione Fim para retornar ao menu.
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Impressão de uma ordem de vendas

1 Imprime a ordem de vendas usando as seguintes informações:

Ordem de vendas: Use o número da ordem registrado no exercício anterior.

Para: Use o número da ordem registrado no exercício anterior.

Detalhes do desconto: Porcentagem

2 Escolha F2 para ir para o campo Saída.

3 Digite o seguinte:

Saída: Janela

ID do batch: <em branco>

Utilize Impressão de ordens de vendas 7.1.3.

4 Pressione Esc para retornar ao menu.

Visualização de detalhes de preços da ordem de vendas

1 Escolha Relatório de preços por ordem de vendas 7.15.7.

2 Digite o seguinte:

Ordem de vendas: Digite o número da ordem registrado acima.

3 Pressione F2 para ir para o campo de saída.

4 Digite o seguinte:

Saída: Janela

ID do batch: <em branco>

5 Visualize os detalhes de preços por ordem de vendas.

6 Pressione Fim para retornar ao menu.

7 Escolha Consulta de preços por ordem de vendas 1.10.1.17.

8 Digite o seguinte:

Ordem de vendas: Digite o número da ordem registrado acima.

9 Pressione F2 para visualizar os detalhes de preços.

10 Pressione Fim para retornar ao menu.
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Visão geral do curso
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Manutenção do Melhor preço

BPR-BM-010
próximo

�
�����������������	��	���
Nesta seção você aprenderá a:

� Identificar algumas considerações sobre o 

negócio importantes, antes de executar a 
configuração do Melhor preço no MFG/PRO

� Configurar o Melhor preço no MFG/PRO

� Efetuar a manutenção do Melhor preço no 
MFG/PRO

�Efetuar a manutenção do Melhor 
preço no MFG/PRO 
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Consulta de detalhes de códigos de análise

Menu número 1.8.14

A Consulta de detalhes de códigos de análise mostra os nós de um código de análise.

PR-BM-011
próximo

1.8.14 – Consulta de detalhes de códigos de análise
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Consulta de códigos de análise Onde-Usado

Menu número 1.8.15

A Consulta de códigos de análise Onde-Usado mostra os códigos de análise aos quais um nó 
pertence.

PR-BM-012
próximo

1.8.15 – Consulta de códigos de análises Onde-Usado
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Relatório de códigos de análise

Menu número 1.8.17

O Relatório de códigos de análise 1.8.17 exibe detalhes para uma faixa de códigos.

Incluir detalhes da seleção

• Se Sim, o relatório exibirá os critérios que cada código de análise usa para selecionar nós de 
clientes/itens.

PR-BM-013
próximo

1.8.17 – Relatório de códigos de análise
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Incluir detalhes do vínculo

• Sim (padrão) exibe os detalhes do vínculo do código de análise em um relatório.

• Os códigos de análise vinculados aos códigos de análise inseridos nos campos Código e Para.

– O relatório mostrará os outros códigos de análise ao qual esse código de análise está 
vinculado.

Incluir detalhes do nó

Os nós de clientes e de itens criados durante a Construir de detalhes do código de análise 1.8.19.
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Cópia de códigos de análise

Menu número 1.8.20

Use Cópia de códigos de análise para criar novos códigos de análise idênticos ou parecidos a um já 
existente.

Para criar um novo código de análise com características idênticas ou similares a um já existente, 
use Cópia de códigos de análise em vez de Manutenção de códigos de análise 1.8.1.

• Copia a descrição do código de análise, a lógica da seleção e todos os nós associados.
• Após adicionar o novo código de análise, vá para:

– Manutenção de seleção de códigos de análise 1.8.4 para criar novas regras para o código.
– Manutenção de vínculo de códigos de análise 1.8.7 para vincular um código a outros 

códigos de análise.

Observação:  É preciso criar novamente se as alterações foram feitas nos critérios e/ou vínculos 
de seleção.

PR-BM-016
próximo

1.8.20 – Cópia de códigos de análise

O nome do novo código 
de análise a ser criado
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Consulta de listas de preços

Menu número 1.10.1.2

Use Consulta de listas de preços para revisar uma lista de listas de preços.

Com o cursor no campo Lista de preços, use a tecla de seta para baixo para revisar os nomes e as 
informações resumidas das listas de preços. 

Selecione a lista de preços a ser visualizada e siga as instruções no monitor.

PR-BM-014
próximo

1.10.1.2 – Consulta de listas de preços
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Consulta simulada de preços (O/V)

Menu número 1.10.1.13

Mostra os preços líquidos de cada lista de preços que correspondam à combinação de cliente e 
item selecionada.

Manual

As listas manuais de preços com o nome especificado serão consideradas ao determinar o preço 
deste item, se um preço for especificado manualmente.

PR-BM-020
próximo

1.10.1.13 – Consulta simulada de preços (O/V)

As informações sobre preços são acessadas 
pelo endereço de embarque, a menos que 
tenha sido definido um registro de cliente 

separado para o endereço de entrega

• As listas de preços manuais serão 
consideradas somente quando 
houver uma correspondência

• Esse campo não tem efeito nas listas 
de preços que não forem manuais
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Quantidade acumulada

• O sistema estabelece preços para um item usando as quantidades de pedidos acumuladas para 
esse item.

– Usada para determinar a quantidade de quebra (se for diferente da quantidade do pedido).

Montante acumulado

• O montante acumulado será usado se as quantidades da lista de preços forem baseadas nos 
montantes em vez de nas quantidades.

– Útil para descobrir o preço do item para uma quantidade quando o preço foi estabelecido 
como parte de um pedido maior.

Observação:  Essa consulta não funciona para produtos configurados com componentes 
configurados opcionalmente; use o módulo Cotações de vendas para obter os preços para produtos 
configurados.

PR-BM-030
próximo

1.10.1.13 – Consulta simulada de preços (O/V)

Usada para determinar a quantidade de quebra,
se ela for diferente da quantidade no pedido
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Consulta de ordens de clientes por lista de preços

Menu número 1.10.1.15

• Exibe somente as listas de preços selecionadas ou todas as listas de preços de um cliente.

• O histórico de vendas é mantido pelo endereço de embarque e endereço de entrega.

PR-BM-040
próximo

1.10.1.15 – Consulta de ordens de clientes por lista de preços

Digite o nome de uma lista de preços ou pressione 
a tecla de seta para baixo para obter uma lista de 
listas de preços aplicáveis. Se deixado em branco, 
será exibida uma lista de todas as listas de preços 

do cliente mencionado.

• Não = inclui tudo
• Sim = inclui somente os itens com 

saldos em aberto
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Consulta de preços por ordem de vendas

Menu número 1.10.1.17

• Números exclusivos (únicos) de ordens de vendas identificam ordens de vendas específicas ou 
faturas pendentes e itens de linha.

• Os itens a seguir devem ser atribuídos a faixas de números diferentes:

– números de ordens de vendas;

– números de faturas;

– números de referências de memo de db/cr de CR.

PR-BM-050
próximo

1.10.1.17 – Consulta de preços por ordem de vendas

O número da ordem de vendas identifica unicamente uma ordem de
vendas ou uma fatura pendente específica e seus itens de linha
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Consulta de preços por cotação de vendas

Menu número 1.10.1.18

• Verifique se os preços dos itens foram estabelecidos corretamente.

PR-BM-060
próximo

1.10.1.18 – Consulta de preços por cotação de vendas

Identifica unicamente uma
cotação de vendas específica

e seus itens de linha
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Atualização de preços de ordens de vendas

Menu número 7.1.11

• Reavalia os preços das ordens de vendas, de modo que as quantidades solicitadas sejam 
adicionadas para calcular quebras de quantidade.

• Os itens de linha em ordens combinadas têm seus preços reavaliados se estiverem na mesma 
ordem.

• Os itens de linha com a mesma categoria de quebra (ou número de item) terão quantidades 
acumuladas.

• Reavalie os preços, atualize o crédito e imprima ordens, de modo que os preços líquidos sejam 
recalculados com os dados de preços atuais.

PR-BM-070
próximo

7.1.11 – Atualização de preços de ordem de vendas

A execução de uma reavaliação de preços da ordem de vendas pode alterar os valores
da ordem de vendas. Algumas ordens podem exceder os limites de crédito ou ordens 

atualmente bloqueadas podem agora estar dentro dos limites de crédito.
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• Para incluir uma ordem de vendas em aberto na função de reavaliação de preços, defina os 
dois indicadores a seguir:

– Campo Preço fixo = Não.

– Campo Repreço = Sim.

Ordens de reavaliação de preços

Uma faixa de ordens de vendas podem ter seus preços reavaliados de uma só vez usando o módulo 
Atualização de preços de ordens de vendas 7.1.11.

Também é possível reavaliar preços de ordens de vendas individuais ou de linhas particulares em 
um pedido diretamente em Manutenção de ordens de vendas 7.1.1. Esse tipo de reavaliação de 
preços pode ser controlado por uma sessão de manutenção usando o campo Repreço, cujo padrão é 
Não.

A reavaliação de preços ocorre somente quando ela for explicitamente solicitada (protegendo 
ordens de alterações indesejadas e minimizando o número de vezes que os registros do histórico de 
preços são atualizados).

Atualiza a lista e o preço líquido para o preço mais recente da lista de preços.

Reavalia as ordens de vendas, de modo que as quantidades solicitadas sejam adicionadas nas 
ordens para calcular as quebras de quantidade.

• Combina ordens por listas de preços correspondentes e por:

– Número vendido para do cliente.

– Endereços de cobrança do cliente.

– Endereços de entrega do cliente.

– Números das ordens de compra.

– Qualquer combinação desses quatro fatores.

Os clientes que não possuem compras centralizadas, ainda assim podem receber descontos por 
quantidade e volume com base em compras feitas de outros departamentos de compras da 
intracompanhia.

Os itens de linha em ordens combinadas têm seus preços reavaliados como se estivessem na 
mesma ordem, o que significa que os itens de linha com a mesma categoria de quebra (ou o mesmo 
número de item) têm suas quantidades de ordens acumuladas.
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• Para uma ordem de vendas em aberto, cujo preço será reavaliado.

– O campo Preço fixo no cabeçalho da ordem de vendas ou no quadro de itens de linha deve 
ser = Não.

• O campo Preço fixo aparece em:

– Manutenção do cliente 2.1.1.

– Cabeçalho de Manutenção de cotações de vendas 7.12.1.

– Quadro de itens de linha de Manutenção de cotações de vendas.

– Cabeçalho de Manutenção de ordens de vendas 7.1.1.

– Quadro de itens de linha de Manutenção de ordens de vendas.

– Cabeçalho de Manutenção de ADMs 11.7.1.1.

– Quadro de itens de linha de Manutenção de ADMs.

O valor Preço fixo é padronizado de Manutenção do cliente para Manutenção de cotações de 
vendas e então para Manutenção de ordens de vendas.

Se não forem usadas cotações de vendas, o valor será padronizado diretamente de Manutenção do 
cliente para Manutenção de ordens de vendas.

O valor de Preço fixo em um cabeçalho de ordem determina o padrão para cada linha, à medida 
que ela for adicionada.

• Se Preço fixo = Não para um item de linha de ordem de vendas, Atualização de preços de 
ordens de vendas 7.1.11 atualizará a lista e o preço líquido.

• Se Preço fixo = Sim, Atualização de preços de ordens de vendas não incluirá esse item de 
linha de vendas durante a reavaliação de preços.

Quando uma cotação de vendas for liberada para uma ordem, o sistema redefine o valor de Preço 
fixo no cabeçalho da ordem para o valor associado ao cliente. O valor de Preço fixo do item de 
linha não é alterado.

• Verifique se os limites de crédito após os novos preços são aplicados e faça os ajustes de 
crédito necessários.

• Imprima as ordens de vendas.

• Combine as ordens de vendas.

• Inclua as requisições de ADM.
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Consulta de descontos por volume

Menu número 1.10.14

Tipo

• 1 = Volume do pedido.

• 2 = Volume de vendas do ano até a data atual.

PR-BM-075
próximo

1.10.14 – Consulta de descontos por volume
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Tipo de cliente

• Um código opcional de classificação de clientes por tipo; RET para clientes de varejo e WHSL 
para atacadistas, por exemplo.

– Seleciona grupos de clientes para relatórios, em particular para relatórios de análises de 
vendas.

• As contas de vendas de contabilidade podem ser configuradas pelo tipo de cliente, pelo canal, 
pela linha de produto e pelo local, permitindo dividir as vendas e os custos do total de vendas 
por diferentes tipos de clientes.

• Assegure-se de que esses códigos sejam digitados consistentemente, digitando os códigos 
permitidos em Manutenção de códigos genéricos 36.2.13.

– O sistema verifica os códigos digitados contra esses valores predefinidos, evitando a 
digitação de códigos incorretos.
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Exercícios de Manutenção de Melhor preço

PR-BM-085
próximo

Exercícios de processamento
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ISimulação de preços

Visualização de informações sobre preços

1 Para visualizar as informações sobre preços, digite o seguinte:

2 Pressione F2 para visualizar as informações sobre preços e lista de preços, tipo de valor, tipo 
combinável, categoria de quebra, quantidade/total de quebra e total.

Utilize Consulta simulada de preços (O/V)1.10.1.13.

3 Pressione Fim para retornar ao menu.

Processamento de uma ordem de vendas

Instruções: Complete o seguinte:

• Criação de uma ordem de vendas.

• Impressão de uma ordem de vendas.

• Visualização de detalhes de preços da ordem de vendas.

Cliente: 2222 2222

Local: Treinamento Treinamento

Número do item: 66-600 66-600

Quantidade da ordem: 15 3000

UM: EA EA

Manual: <deixar em branco> <deixar em branco>

Efetivo: <deixar em branco> <deixar em branco>

Moeda: USD USD

Quantidade acumulada: <deixar em branco> <deixar em branco>

Quantidade acumulada: <deixar em branco> <deixar em branco>

Mostrar só selecionados: Sim Sim

Saída: Janela Janela
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Criação de uma ordem de vendas

1 Com o cursor em Ordem, pressione F2. 

O sistema gera um número de ordem para essa ordem.

2 Consulte o campo Número da ordem e registre o número da ordem: ______________

3 Digite o seguinte:

4 Pressione F2 para avançar para a tela Entrada de itens.

5 No item de linha 1, digite o seguinte:

Utilize Manutenção de ordens de vendas 7.1.1.

6 Pressione F2 até que o sistema exiba 2 como o número de linha.

7 No item de linha 2, digite o seguinte:

8 Pressione F2 até que o sistema exiba 3 como o número de linha.

9 Pressione Esc até que o quadro de despesas apareça.

10 Pressione Esc para retornar ao menu.

Impressão de uma ordem de vendas

1 Imprime a ordem de vendas usando as seguintes informações:

2 Escolha F2 para ir para o campo Saída.

Vendido para: 0100

Número do item: 02-0005

Quantidade: 200

UM: EA

Número do item: 02-0010

Quantidade: 100

UM: EA

Ordem de vendas: Use o número da ordem registrado no exercício anterior.

Para: Use o número da ordem registrado no exercício anterior.
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3 Digite o seguinte:

Utilize Impressão de ordens de vendas 7.1.3.

4 Visualize a ordem de vendas.

5 Pressione Esc para ir para a caixa sobreposta e responda Sim.

6 Pressione Esc para retornar ao menu.

Visualização de detalhes de preços da ordem de vendas

1 Escolha Relatório de preços por ordem de vendas 7.15.7 e digite o seguinte:

2 Escolha F2 para ir para o campo Saída e digite o seguinte:

3 Visualize o relatório de preços por ordem de vendas.

4 Pressione Esc para retornar ao menu.

5 Escolha Consulta de preços por ordem de vendas 1.10.1.17 e digite o seguinte:

6 Pressione F2 para visualizar as informações sobre preços da ordem.

7 Pressione F2 para avançar para o próximo quadro de informações sobre preços.

8 Pressione Esc para retornar ao menu.

Saída: Janela

ID do batch: <deixar em branco>

Ordem de vendas: Use o número da ordem registrado no exercício anterior.

Para: Use o número da ordem registrado no exercício anterior.

Saída: Janela

ID do batch: <deixar em branco>

Ordem de vendas: Use o número da ordem registrado no exercício anterior.

Para: Use o número da ordem registrado no exercício anterior.
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Visão geral do curso

BPR-BM-080
próximo
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� Introdução ao Melhor preço
�Considerações sobre o negócio
�Configuração do Melhor preço
�Manutenção do Melhor preço
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Relatórios de Melhor preço

Menu Relatório Função/finalidade
1.8.2 Consulta de códigos de 

análise.
Exibe informações específicas sobre códigos de análise. Use para criar 
registros de detalhes de códigos de análise.

1.8.5 Consulta de seleção de 
códigos de análise.

Relaciona códigos de análise e seus campos de condição e os classifica 
alfabeticamente, começando com o código de análise digitado. Use para 
verificar critérios de seleção.

1.8.8 Consulta de vínculos de 
códigos de análise.

Exibe uma lista de vínculos de códigos de análise. Use para consultar todos 
os códigos de análise vinculados.

1.8.9 Consulta de códigos de 
análises Onde-Associado.

Exibe uma lista de vínculos de códigos de análise. Use para consultar todos 
os códigos de análise vinculados.

1.8.14 Consulta de detalhes de 
códigos de análise.

Mostra os registros de detalhes dos códigos de análise do código 
selecionado (item ou cliente).

1.8.15 Consulta de códigos de 
análise Onde-Usado.

Mostra os códigos de análise aos quais um nó pertence.

1.8.17 Relatório de códigos de 
análise.

Exibe detalhes de uma faixa de códigos de análise.

1.10.14 Consulta de descontos por 
volume.

Exibe descontos por volume de vendas por tipos de clientes. O código de 
um único dígito deve ser 1 (volume do pedido) ou 2 (volume de vendas do 
ano até a data atual). Use para fins de relatório, em particular para relatórios 
de análise de vendas.

1.10.1.2 Consulta de listas de preços. Exibe uma lista de listas de preços. Use para revisão.

1.10.1.3 Relatório de listas de preços. Exibe uma lista de listas de preços para obtenção de Melhor preço.

1.10.1.5 Consulta de listas de preços 
por cliente.

Mostra os códigos de endereços que identificam clientes específicos. Use 
para identificar o nome, o endereço, os dados do cliente e as informações 
sobre crédito aplicáveis.

1.10.1.6 Consulta de listas de preços 
por item.

Relaciona os itens armazenados no estoque. Use para revisar listas de 
preços, tipos de valores, tipos combináveis, datas de início e de vencimento 
e quantidades máximas pedidas.

1.10.1.13 Consulta simulada de preços 
(O/V).

Exibe informações sobre preços, incluindo tipo de valor, tipo combinável, 
categorias de quebra, quantidades de quebra e valor.

1.10.1.15 Consulta de ordens de 
clientes por lista de preços.

Mostra como uma lista de preços é utilizada. Use para assegurar que um 
cliente não exceda o número máximo de pedidos.

1.10.1.17 Consulta de preços por 
ordem de vendas.

Exibe uma lista completa dos registros de listas de preços. Use para 
verificar se os itens estão com os preços corretos.
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1.10.1.18 Consulta de preços por 
cotação de vendas.

Exibe uma lista completa dos registros de listas de preços. Use para 
verificar se os itens estão com os preços corretos.

7.15.7 Relatório de preços por 
ordem de vendas.

Mostra vários detalhes dos preços de cada ordem de vendas, incluindo 
descontos usados para chegar ao preço líquido. As alterações nos preços são 
registradas no histórico do sistema. Esses registros incluem detalhes sobre a 
origem do preço e descontos por pedido/linha.

Relatórios de Melhor preço

Menu Relatório Função/finalidade
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Reserve alguns minutos para preencher e enviar esta folha de comentários. Isso nos ajudará a 
melhorar a qualidade de nossos materiais de treinamento. Se preferir, é possível fazer download 
deste formulário de nosso site na Web. Depois de preenchê-lo, envie-nos por fax: (856) 840-2612 
(EUA) ou por e-mail.

Site na Web: http://www.qad.com/services/learn
E-mail: learningservices@qad.com

Como você avaliaria a qualidade deste manual de treinamento?

Que sugestões, correções e inclusões teria para os materiais de treinamento? 
(Para alterações específicas, indique o número da página ou o parágrafo, para que possamos 
identificá-lo.)

Para solicitar materiais de treinamento da QAD, visite nosso site na Web e faça download do 
Formulário de solicitação de materiais de treinamento. Envie o formulário de solicitação 
preenchido para:

Fax: (856) 840-2612 (EUA) ou
e-mail: COPS@qad.com 

Manual de treinamento: Melhor preço

Número do item: 70-2803A
Seus comentários são muito importantes para nós. Obrigado pela sua colaboração. 
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